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DIVANI CARAVEL HOTEL                               
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ΕΚΔΗΛΩΣΗ ΒΡΑΒΕΥΣΕΩΝ ΤΟ ΣΑΒΒΑΤΟ 31 ΜΑΡΤΙΟΥ ΩΡΑ 18.00.  
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Ημερίδα 
«Ευκαιρίες επιχειρηματικότητας στην Ελλάδα του αύριο» 

 

Παρασκευή 30 Μαΐου 2025 - ώρα 16:30-19:30 
Αίθουσα «Πέλλα», Ξενοδοχείο Divani Caravel 

(Λεωφ. Β. Αλεξάνδρου 2, Αθήνα) 

Διοργάνωση: Γραμματεία Παραγωγικών Φορέων & Επιχειρηματικότητας Ν.Δ. 

 

16.30 – 16.45 Εναρκτήρια Προσφώνηση & Χαιρετισμοί 

16.45 – 16.50 Εισαγωγική Θεματική Τοποθέτηση 
«Νέα Επιχειρηματικότητα σε μια Νέα Ελλάδα» 

16.50 – 17.50  Θεματική Ενότητα 
«Γαλάζια Οικονομία & Εφοδιαστικές Αλυσίδες στο πλαίσιο της νέας παραγωγικής πραγματικότητας» 

Πάνελ 1ο: Λιμάνια (25’) 
Πάνελ 2ο: Logistics (25’) 

17.50 – 18.20 Θεματική Συζήτηση 
«Θάλασσα, Νησιωτικότητα κ Πολιτισμός» (Ενάλιες Πολιτιστικές Διαδρομές) 

18.20 – 18.40 Κεντρική Ομιλία   
«Οι δημόσιες υποδομές ως γεννήτρια ανάπτυξης» 

18.40 – 19.10 Θεματική Συζήτηση 
«Ευκαιρίες επιχειρηματικότητας στην κυκλική οικονομία» 

19.10 – 19.40 Θεματική Συζήτηση 
«Έρευνα και Καινοτομία - κίνητρα και προοπτικές» 

19:40 – 19.45 Κλείσιμο Ημερίδας – Συμπεράσματα 

 

 

 





Η SOLIDUS Securities ΑΕΠΕΥ, σας προσκαλεί σε ενημερωτική εκδήλωση που 
διοργανώνει την Παρασκευή 30 Μαΐου 2025,

 
στο πλαίσιο του MONEY SHOW 2025 Αθήνας  στην αίθουσα  Βεργίνα του 

ξενοδοχείου Divani Caravel  Hotel , με ώρα προσέλευσης 19:00.
 

Στην εκδήλωση στελέχη της εταιρίας μας και της θυγατρικής μας AEONIC 
SECURITIES CIF, θα αναπτύξουν τα εξής θέματα:

 
• SOLIDUS Securities ΑΕΠΕΥ –Εταιρικό Profile - Παρεχόμενες Ψηφιακές 

υπηρεσίες και διαδικασίες
• Υπηρεσίες Corporate Finance- Χρηματιστήριο Αθηνών: Νέο Πλαίσιο 

Εισαγωγής Μετοχών Εταιρειών – Έκδοσης και Εισαγωγής Ομολογιακών 
Δανείων

• Οι ελληνικές μετοχές με την μεγαλύτερη μερισματική απόδοση / 
εμπορευσιμότητα

• Οι επιλογές της SOLIDUS για το 2025
• Fair value των ελληνικών μετοχών και της ελληνικής αγοράς
• Η ελληνική οικονομία το 2025-προβλέψεις
• Η διεθνής οικονομία -  μετά από την εκλογή Τραμπ
(επιβολή δασμών-επιπτώσεις,  επεκτατική νομισματική πολιτική σε ΗΠΑ και 

ΕΕ, αναχρηματοδότηση αμερικανικού δημόσιου χρέους)
• Παράδοξα των αγορών η Γερμανία φλερτάρει με την ύφεση  και ο DAX σε 

νέα υψηλό !
• Προβλέψεις για τις διεθνείς και την ελληνική αγορά για το 2025
 

Η παρουσία σας θα είναι ιδιαίτερη τιμή για εμάς.
Αντίστοιχη πρόσκληση θα λάβουν και οι πελάτες της εταιρείας. Η συμμέτοχή 
στην εκδήλωση θα μπορεί να γίνει και μέσω διαδικτύου. Θα σας αποσταλούν 

σχετικές οδηγίες.
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Αθήνα: Εκδήλωση της Experto 
Crede Consulting με θέμα 
τους Εποπτικούς ελέγχους της 
Τράπεζας της Ελλάδος και την 
Προστασία Προσωπικών 
Δεδομένων – Όσα Πρέπει να 
Γνωρίζουν οι Ασφαλιστικοί 
Διαμεσολαβητές




Μετά την επιτυχημένη εκδήλωση της Experto Crede στη Θεσσαλονίκη, η εταιρεία συμμετέχει τώρα στο Money 
Show Athens, το Σάββατο 31 Μαΐου 2025, από τις 10:00 έως τις 12:00 στο ξενοδοχείο Divani Caravel (αίθουσα 
ΕΔΕΣΣΑ). Στο πλαίσιο της εκδήλωσης, η κα. Μυρτώ Χαμπάκη, Managing Partner, Advisory Services, θα 
παρουσιάσει δύο εξαιρετικά σημαντικά θέματα που αφορούν την ασφαλιστική διαμεσολάβηση. 

1Η παρουσίαση 

Εποπτικοί Έλεγχοι στην Ασφαλιστική Διαμεσολάβηση: Τι Πρέπει να Περιμένουν οι Επαγγελματίες του κλάδου. 

Η πρώτη ενότητα απευθύνεται σε επιχειρήσεις ασφαλιστικής διαμεσολάβησης και διαμεσολαβητές, καθώς οι 
εποπτικοί έλεγχοι στην ασφαλιστική αγορά γίνονται ολοένα και πιο εντατικοί, με νέες διαδικασίες που 
περιλαμβάνουν ακόμα και τη χρήση «μυστικών πελατών» από τις εποπτικές αρχές. Η κα. Χαμπάκη θα αναλύσει 
τις τελευταίες εξελίξεις, τις απαιτήσεις συμμόρφωσης και τις πρακτικές που πρέπει να υιοθετήσουν οι 
διαμεσολαβητές για να ανταποκριθούν στις αυστηρές εποπτικές απαιτήσεις. 

Στο πλαίσιο της παρουσίασης, οι συμμετέχοντες θα λάβουν το αποκλειστικό Compliance Check list της Experto 
Crede, έναν ολοκληρωμένο οδηγό συμμόρφωσης που θα τους βοηθήσει να προετοιμαστούν αποτελεσματικά για 
οποιονδήποτε εποπτικό έλεγχο. 

2Η παρουσίαση: 

Ασφάλεια & Προστασία Δεδομένων: Τι Πρέπει να Γνωρίζουν οι Σύγχρονες Επιχειρήσεις 

Η δεύτερη ενότητα είναι  ανοικτή σε όλες τις κατηγορίες επιχειρήσεων, εστιάζοντας στη  διαχείριση και 
προστασία δεδομένων, ένα κρίσιμο ζήτημα για όλες τις σύγχρονες επιχειρήσεις. Η Experto Crede Consulting θα 
παρουσιάσει τις βασικές αρχές ασφάλειας δεδομένων, τις υποχρεώσεις συμμόρφωσης και τα πρακτικά βήματα 
που πρέπει να ακολουθήσουν οι οργανισμοί για την αποτελεσματική προστασία των πληροφοριών τους. 

Οι συμμετέχοντες θα λάβουν τον Οδηγό Κυβερνοασφάλειας της Experto Crede, ένα πολύτιμο εργαλείο για τη 
θωράκιση των επιχειρήσεών τους έναντι ψηφιακών κινδύνων. 

Σχετικά με την Experto Crede Consulting 

Η  Experto Crede Consulting  είναι ο αξιόπιστος σύμμαχος κάθε επιχείρησης που επιδιώκει την μείωση του 
κανονιστικού κινδύνου και ενίσχυση της διακυβέρνησής της. Με εξειδικευμένη τεχνογνωσία σε AML, GDPR, 
IDD και Risk Management, υποστηρίζουμε επιχειρήσεις στην Ελλάδα, την Κύπρο και σε ολόκληρη την Ευρώπη, 
προσφέροντας λύσεις υψηλής προστιθέμενης αξίας. Από την κανονιστική συμμόρφωση και τον εσωτερικό 
έλεγχο έως την κυβερνοασφάλεια και την επιχειρησιακή αριστεία, η Experto Crede διαμορφώνει το μέλλον των 
σύγχρονων επιχειρήσεων, διασφαλίζοντας τη βιώσιμη ανάπτυξή τους. 

Για κρατήσεις θέσεων: https://forms.gle/t6nBfnbc583GztABA 

(περιορισμένος αριθμός θέσεων 40) 

https://forms.gle/t6nBfnbc583GztABA
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ȜİȚĲȠȣȡȖȒıȠȣȞ� ȠȚ� ȑȟȚ� ���� ȝȠȞȐįİȢ� ʌȠȣ� șĮ� ʌĮȡȐȖȠȣȞ� İȞȑȡȖİȚĮ� Įʌȩ� ĲȘȞ� țĮȪıȘ�
ĮʌȠȡȡȚȝȝȐĲȦȞ���ǼʌȚʌȜȑȠȞ��șĮ�ĲİșȠȪȞ�țĮȚ�ĲĮ�ĮȞĲȓıĲȠȚȤĮ�İȡȦĲȒȝĮĲĮ��ʌȠȣ�ıȣȞįȑȠȞĲĮȚ��
ĲȩıȠ�ȝİ�ĲȠȣȢ�ıĲȩȤȠȣȢ�ȩıȠ�țȣȡȓȦȢ��ȝİ�ĲȚȢ�ʌȡȠțȜȒıİȚȢ�ĲȘȢ�įȚĮįȡȠȝȒȢ��

īȚĮ�ʌȜȘȡȠĳȠȡȓİȢ�İȖȖȡĮĳȫȞ�țĮȚ�ĲȠ�ʌȡȩȖȡĮȝȝĮ�ĲȘȢ�İțįȒȜȦıȘȢ��ȆǹȉǾȈȉǼ�Ǽǻȍ��

ȅ�ıĲȩȤȠȢ�

Ǿ�İȞİȡȖİȚĮțȒ�ĮȟȚȠʌȠȓȘıȘ�ĮʌȠȡȡȚȝȝȐĲȦȞ��Ș�ȠʌȠȓĮ� İĳĮȡȝȩȗİĲĮȚ�ȝİ� İʌȚĲȣȤȓĮ� İįȫ�țĮȚ�
ȤȡȩȞȚĮ�ıĲȘȞ�ǼȣȡȫʌȘ��ȟİțȚȞȐ�ĲȫȡĮ�ȝİ�ıȘȝĮȞĲȚțȒ�ȤȡȠȞȚțȒ�ĮʌȩțȜȚıȘ�țĮȚ�ıĲȘȞ�ǼȜȜȐįĮ��
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ȈĲȩȤȠȢ�ĲȠȣ�ıȤİįȓȠȣ�ĲȠȣ�ȊȆǼȃ�İȓȞĮȚ�Ș�ĮȞȐʌĲȣȟȘ�ȑȟȚ�ȝȠȞȐįȦȞ�ȖȚĮ�ĲȘȞ�țĮȪıȘ�����İțĮĲ��
ĲȩȞȦȞ�ĮʌȠȡȡȚȝȝĮĲȠȖİȞȫȞ�țĮȣıȓȝȦȞ�İĲȘıȓȦȢ�� İȞȫ�ȐȜȜȠȚ���������ĲȩȞȠȚ�ȣȥȘȜȩĲİȡȘȢ�
ʌȠȚȩĲȘĲĮȢ�șĮ�įȚĮĲȓșİȞĲĮȚ�ıĲȘȞ�ĲıȚȝİȞĲȠȕȚȠȝȘȤĮȞȓĮ��Ǿ�ĮȞȐʌĲȣȟȘ�ĲȦȞ�ȝȠȞȐįȦȞ�șĮ�ȖȓȞİȚ�
Įʌȩ�ȚįȚȫĲİȢ�İʌİȞįȣĲȑȢ�țĮȚ�ĲȘ�ǻǼǾ��ȝİ�įȑıȝİȣıȘ�ȞĮ�ĲȚȢ�ĲȡȠĳȠįȠĲİȓ�ȝİ�ıȣȖțİțȡȚȝȑȞİȢ�
ʌȠıȩĲȘĲİȢ�ĮʌȠȡȡȚȝȝĮĲȠȖİȞȫȞ�țĮȣıȓȝȦȞ��

ȈȪȞșİĲȠ�İȖȤİȓȡȘȝĮ�

ȉȠ� ȩȜȠ� İȖȤİȓȡȘȝĮ� İȓȞĮȚ� ȚįȚĮȓĲİȡĮ� ıȪȞșİĲȠ�� țĮșȫȢ� șĮ� ʌȡȑʌİȚ� ȞĮ� ĮȞĲȚȝİĲȦʌȓıİȚ� ȝİ�
ȚıȠȡȡȠʌȓĮ� ĲȩıȠ� ĲȠ� șȑȝĮ� ĲȘȢ� ȕȚȦıȚȝȩĲȘĲĮȢ� ĲȦȞ� ȝȠȞȐįȦȞ� ʌȠȣ� șĮ� ȑȤȠȣȞ� ȝİȖȐȜȠ�
țȩıĲȠȢ�ȩıȠ�țĮȚ� ĲȠ�șȑȝĮ� ĲȘȢ� İʌȚȕȐȡȣȞıȘȢ� ĲȦȞ�ʌȠȜȚĲȫȞ�ıĲȠ�ʌȜĮȓıȚȠ�ĲȦȞ�įȘȝȠĲȚțȫȞ�
ĲİȜȫȞ�ȜȩȖȦ�ĲȠȣ�©țȩıĲȠȢ�İȚıȩįȠȣª��JDWH�IHH��ȖȚĮ�ĲȠȣȢ�įȒȝȠȣȢ��ǲȞĮ�ĮțȩȝĮ�ıȘȝĮȞĲȚțȩ�
șȑȝĮ�ʌȠȣ�șĮ�ʌȡȑʌİȚ�ȞĮ�ĮȞĲȚȝİĲȦʌȚıĲİȓ�İȓȞĮȚ�ĲȠ�ʌİȡȚȕĮȜȜȠȞĲȚțȩ��ĮȜȜȐ�țĮȚ�Ș�ĮʌȠįȠȤȒ�
Įʌȩ�ĲȘȞ�țȠȚȞȦȞȓĮ��

ȀĮȓȡȚĮ�ȗȘĲȒȝĮĲĮ�

ǱȜȜĮ� țĮȓȡȚĮ� ȗȘĲȒȝĮĲĮ� İȓȞĮȚ�� ıȪȝĳȦȞĮ� ȝİ� ĲȚȢ� İțĲȚȝȒıİȚȢ� İȚįȚțȫȞ� İʌȚıĲȘȝȩȞȦȞ�� Ș�
ʌȠȚȩĲȘĲĮ�ĲȠȣ�ĮȞĮțȣțȜȫıȚȝȠȣ�ȣȜȚțȠȪ�ʌȠȣ�șĮ�țĮĲĮȜȒȖİȚ�ıĲȚȢ�ȞȑİȢ�ȝȠȞȐįİȢ��țĮȚ�İȚįȚțȐ�
İĳȩıȠȞ�ĮȣĲȑȢ�ȣʌȠįȑȤȠȞĲĮȚ�țĮȚ�ıȪȝȝİȚțĲȠ�ȣȜȚțȩ���ĮȜȜȐ�țĮȚ�ıȣȞȠȜȚțȩĲİȡĮ�Ƞ�ĲȡȩʌȠȢ�ȝİ�
ĲȠȞ�ȠʌȠȓȠ�șĮ�ıȣȝȕĮįȓıȠȣȞ�ĮȣĲȑȢ�ȝİ�ĲȘȞ�ĮȞĮțȪțȜȦıȘ��ĬȑȝĮĲĮ�ʌȠȣ�ȤȡȒȗȠȣȞ�İʌȓıȘȢ�
ĮʌĮȞĲȒıİȦȞ�țĮȚ�ıȤȠȜȚĮıȝȠȪ�İȓȞĮȚ�ĲȠ�ĮʌȠĲȪʌȦȝĮ�ĲȠȣ�ȐȞșȡĮțĮ��ȜȩȖȦ�ĲȘȢ�ȝİĲĮĳȠȡȐȢ�
ĲȠȣ�ĮȞĮțȣțȜȫıȚȝȠȣ�ȣȜȚțȠȪ�țĮȚ�Ș�ȣʌĮȖȦȖȒ�ĲȦȞ�ȂȠȞȐįȦȞ�ǼȞİȡȖİȚĮțȒȢ�ǹȟȚȠʌȠȓȘıȘȢ�
ıĲȠ� ȈȪıĲȘȝĮ� ǼȝʌȠȡȓĮȢ� ȇȪʌȦȞ� Įʌȩ� ĲȠ� ����� İʌȚȕĮȡȪȞȠȞĲĮȢ� ĲȠ� țȩıĲȠȢ� ĲȠȣȢ�� ȀĮȚ�
ȕȑȕĮȚĮ��ʌȫȢ�țĮȚ�ʌȩıȠ�șĮ�İʌȚįȠĲȘșİȓ�Ș�ʌĮȡĮȖȩȝİȞȘ�ʌȡȐıȚȞȘ�ȘȜİțĲȡȚțȒ�İȞȑȡȖİȚĮ�Įʌȩ�
ĲȚȢ�ȝȠȞȐįİȢ��ıİ�ȝȚĮ�ȩȝȦȢ�ʌİȡȓȠįȠ�ıĲȘȞ�ȠʌȠȓĮ�ȠȚ�ǹȞĮȞİȫıȚȝİȢ�ȆȘȖȑȢ�ǼȞȑȡȖİȚĮȢ�įİȞ�
ĮʌȠȜĮȝȕȐȞȠȣȞ�țĮĲȐ�țĮȞȩȞĮ��İȖȖȣȘȝȑȞȘ�ĲȚȝȒȢ�ʌȫȜȘıȘȢ�ĲȠȣ�ȘȜİțĲȡȚıȝȠȪ��

�� �� �� �

ȉĮ�ĲȡȓĮ�İʌȓțĮȚȡĮ�ʌȐȞİȜ�

ȉĮ� ʌĮȡĮʌȐȞȦ�� ȩʌȦȢ� țĮȚ� Ș� İȣȡȦʌĮȧțȒ� İȝʌİȚȡȓĮ� Įʌȩ� ĲȘȞ� ǼȞİȡȖİȚĮțȒ� ǹȟȚȠʌȠȓȘıȘ�
ǹʌȠȕȜȒĲȦȞ�� șĮ� ıȣȗȘĲȘșȠȪȞ� ıĲȠ�ʌȜĮȓıȚȠ� ĲȦȞ� ĲȡȚȫȞ�șİȝĮĲȚțȫȞ�ʌȐȞİȜ� ĲȘȢ�ʌȡȦȚȞȒȢ�
ıȣȞİįȡȓĮȢ�ıĲȠ�ȆȡȫĲȠ�ȆȐȞİȜ��ȝİ�șȑȝĮ�³ǼȃǼȇīǼǿǹȀǾ�ǹȄǿȅȆȅǿǾȈǾ�ǹȆȅǺȁǾȉȍȃ��
ǹȆȅ�ȉǾȃ�ȂǼȁǼȉǾ�ȈȉǾȃ�ȊȁȅȆȅǿǾȈǾ´��ȩʌȠȣ�ĲȘȞ�ȑȞĮȡȟȘ�șĮ�țȐȞİȚ�Ƞ�ț��ȂĮȞȫȜȘȢ�
īȡĮĳȐțȠȢ�� īİȞȚțȩȢ� īȡĮȝȝĮĲȑĮȢ� ȈȣȞĲȠȞȚıȝȠȪ� ǻȚĮȤİȓȡȚıȘȢ� ǹʌȠȕȜȒĲȦȞ�� ȊʌȠȣȡȖİȓȠ�
ȆİȡȚȕȐȜȜȠȞĲȠȢ�țĮȚ�ǼȞȑȡȖİȚĮȢ�ȊȆǼȃ��

ȈĲȠ� ʌȐȞİȜ� șĮ� ıȣȝȝİĲȐıȤȠȣȞ� İțʌȡȩıȦʌȠȚ� ĲȘȢ� ǹȣĲȠįȚȠȓțȘıȘȢ�� ĲȘȢ� ȕȚȠȝȘȤĮȞȓĮȢ�
ĮȞĮțȪțȜȦıȘȢ�țĮȚ�ĲȠȣ�ȚįȚȦĲȚțȠȪ�ĲȠȝȑĮ��



�

ȈĲȠ�ǻİȪĲİȡȠ� ȆȐȞİȜ�� ȝİ� șȑȝĮ� ³Ǿ� ǻǾȂǿȅȊȇīǿǹ�ȃǼǹȈ�ǹīȅȇǹȈ�ǼȃǼȇīǼǿǹȈ�ǹȆȅ�
ǹȆȅǺȁǾȉǹ´� ĲȘȞ� ȑȞĮȡȟȘ� șĮ� țȐȞİȚ� Ƞ� ț��ȀȦȞıĲĮȞĲȓȞȠȢ�ǹȡĮȕȫıȘȢ��ǹȞĲȚʌȡȩİįȡȠȢ�
ȀȜȐįȠȣ�ǹʌȠȕȜȒĲȦȞ�ȇǹǹǼȊ� �ȇȣșȝȚıĲȚțȒ�ǹȡȤȒ�ǹʌȠȕȜȒĲȦȞ��ǼȞȑȡȖİȚĮȢ�țĮȚ�ȊįȐĲȦȞ���
ĬĮ� ıȣȝȝİĲȐıȤȠȣȞ�� İțʌȡȩıȦʌȠȚ� ȕȚȠȝȘȤĮȞȚȫȞ�� İȖȤȫȡȚȦȞ� țĮȚ� įȚİșȞȫȞ� İʌİȞįȣĲȫȞ��
ȝİȜİĲȘĲȑȢ�țĮȚ�İȚįȚțȠȓ�İʌȚıĲȒȝȠȞİȢ��

ȈĲȠ�ȉȡȓĲȠ�ȆȐȞİȜ�ȝİ�șȑȝĮ�³Ǿ�Ȇǿȉǹ�ȉȍȃ�ǻǼȊȉǼȇȅīǼȃȍȃ�ȀǹȊȈǿȂȍȃ�±�ȆǹȇǹīȍīǾ�
Ȁǹǿ� ǹȆȅȇȇȅĭǾȈǾ´�� ȩʌȠȣ� ȑȤİȚ� țȜȘșİȓ� ȞĮ� ĮʌİȣșȪȞİȚ� ȤĮȚȡİĲȚıȝȩ� Ƞ� ț�� ȆȑĲȡȠȢ�
ǺĮȡİȜȓįȘȢ��īİȞȚțȩȢ�īȡĮȝȝĮĲȑĮȢ�ĭȣıȚțȠȪ�ȆİȡȚȕȐȜȜȠȞĲȠȢ�	�ȊįȐĲȦȞ��șĮ�ĲȠʌȠșİĲȘșİȓ�
ȝİĲĮȟȪ�ȐȜȜȦȞ��Ƞ�ț��īȡȘȖȩȡȘȢ�ȀȦȞıĲĮȞĲȑȜȜȠȢ��ǹȞĲȚʌȡȩİįȡȠȢ�ȀǼǻǼ�țĮȚ�ǻȒȝĮȡȤȠȢ�
ǺȐȡȘȢ� ±� ǺȠȪȜĮȢ� ±� ǺȠȣȜȚĮȖȝȑȞȘ�� İțʌȡȩıȦʌȠȚ� ĲȠȣ� ǻȚțĲȪȠȣ� ĭȠǻȈǹ� �ĭȠȡİȓȢ�
ǻȚĮȤİȓȡȚıȘȢ�ȈĲİȡİȫȞ�ǹʌȠȕȜȒĲȦȞ��țĮȚ�ĲıȚȝİȞĲȠȕȚȠȝȘȤĮȞȚȫȞ��
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ȈĲȘ� ıȣȞȑȤİȚĮ� șĮ� ĮțȠȜȠȣșȒıİȚ� ĲȠ� İȟȓıȠȣ� İʌȓțĮȚȡȠ� șİȝĮĲȚțȩ� ʌȐȞİȜ� ȝİ� ĲȓĲȜȠ�
³ǼȃǼȇīǼǿǹȀǾ�ǹȄǿȅȆȅǿǾȈǾ�ǺǿȅȂǹǽǹȈ�±�ǺǿȅǹǼȇǿȅ�±�ǺǿȅȂǼĬǹȃǿȅ³�� ĲȠ�ȠʌȠȓȠ�
șĮ� İʌȚțİȞĲȡȦșİȓ�ıĲȘȞ�ȕȚȠȝȐȗĮ�țĮȚ� ĲȠ�ȕȚȠȝİșȐȞȚȠ� İȞȩȥİȚ� ĲȘȢ�įȚĮȕȠȪȜİȣıȘȢ�ȖȚĮ� ĲȠ�
ıȤİĲȚțȩ�ıȤȑįȚȠ�ȞȩȝȠȣ�ĲȠȣ�ȊȆǼȃ���

ȈĲȠ� ȉȑĲĮȡĲȠ� ȆȐȞİȜ�� ȤĮȚȡİĲȚıȝȩ� șĮ� ĮʌİȣșȪȞȠȣȞ� Ƞ� ț�� ǻȚȠȞȪıȘȢ� ȈĲĮȝİȞȓĲȘȢ��
ȊĳȣʌȠȣȡȖȩȢ� ǹȖȡȠĲȚțȒȢ� ǹȞȐʌĲȣȟȘȢ�� İțʌȡȩıȦʌȠȢ� ĲȘȢ� ʌȠȜȚĲȚțȒȢ� ȘȖİıȓĮȢ� ĲȠȣ�
ȊʌȠȣȡȖİȓȠȣ�ȃĮȣĲȚȜȓĮȢ��İȞȫ�Ƞ�ț��ǻȘȝȒĲȡȘȢ�ȀĮȡįȠȝĮĲȑĮȢ��ȆȡȩİįȡȠȢ�ĲȠȣ�ȀǹȆǼ�șĮ�
țȐȞİȚ�ĮȞĮȜȣĲȚțȒ�ʌĮȡȠȣıȓĮıȘ�ĲȠȣ�ıȤİįȓȠȣ�ȞȩȝȠȣ�ĲȠȣ�ȊȆǼȃ�ȖȚĮ�ĲȠ�ȕȚȠȝİșȐȞȚȠ��

īȚĮ�ʌȜȘȡȠĳȠȡȓİȢ�İȖȖȡĮĳȫȞ�țĮȚ�ĲȠ�ʌȡȩȖȡĮȝȝĮ�ĲȘȢ�İțįȒȜȦıȘȢ��ȆǹȉǾȈȉǼ�Ǽǻȍ��
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ǼȞİȡȖİȚĮțȒ�ǹȟȚȠʌȠȓȘıȘ�ǹʌȠȕȜȒĲȦȞ�±�ǺȚȠȝȐȗĮ�±�ǺȚȠȝİșȐȞȚȠ������
�

�R��ǼȆǼȃǻȊȉǿȀȅ�±�ǼȆǿȈȉǾȂȅȃǿȀȅ�)2580�

ȆȇȅȈȍȇǿȃȅ�ȆȇȅīȇǹȂȂǹ
�
ȆĮȡĮıțİȣȒ����ȂĮǸȠȣ��ȟİȞȠįȠȤİȓȠ�'LYDQL�&DUDYHO��ǹșȒȞĮ��ǷȡİȢ����������������

�
�ǼȞįİȤȠȝȑȞȦȢ�ȞĮ�ȣʌȐȡȟȠȣȞ�ʌȡȠıșȒțİȢ�țĮȚ�ȝȚțȡȑȢ�ĮȜȜĮȖȑȢ�ıĲȠȣȢ�ĲȓĲȜȠȣȢ�ĲȦȞ�ʌĮȡȠȣıȚȐıİȦȞ���

ǼȖȖȡĮĳȑȢ�ıĲȠ�ıȣȞȑįȡȚȠ�������±�������
�

�
ǼȚıĮȖȦȖȚțȒ�ȠȝȚȜȓĮ��

�

䙜� ȉȠ�İʌȩȝİȞȠ�ȕȒȝĮ�ȖȚĮ�ĲȚȢ�ȣʌȠįȠȝȑȢ�įȚĮȤİȓȡȚıȘȢ�ĮʌȠȡȡȚȝȝȐĲȦȞ�ıĲȘȞ�ǼȜȜȐįĮ��©ǱȝİıİȢ�
ʌȡȠĲİȡĮȚȩĲȘĲİȢ���ǼȟİȜȓȟİȚȢ�ıĲȘ�ȝİĲȐȕĮıȘ�Įʌȩ�ȂȠȞȐįİȢ�ǼʌİȟİȡȖĮıȓĮȢ�ǹʌȠȕȜȒĲȦȞ�±�ȂǼǹ�ıİ�
ȂȠȞȐįİȢ�ǹȞȐțĲȘıȘȢ�ǹȞĮțȪțȜȦıȘȢ�±�Ȃǹǹ���ĬİıȝȚțȑȢ�ʌĮȡİȝȕȐıİȚȢ��țĮȚ�ĲİȜȚțȑȢ�ĮʌȠĳȐıİȚȢ�ȖȚĮ�
ĲȚȢ�ȂȠȞȐįİȢ�ǼȞİȡȖİȚĮțȒȢ�ǹȟȚȠʌȠȓȘıȘȢ�ǹʌȠȕȜȒĲȦȞ��ȅȚ�ıĲȩȤȠȚ�ȖȚĮ��ĲȘȞ�ĲıȚȝİȞĲȠȕȚȠȝȘȤĮȞȓĮ��ȅȚ�
ĮʌȠĳȐıİȚȢ�ȖȚĮ�ǹĲĲȚțȒ���
ț��ȂĮȞȫȜȘȢ�īȡĮĳȐțȠȢ��īİȞȚțȩȢ�īȡĮȝȝĮĲȑĮȢ�ȈȣȞĲȠȞȚıȝȠȪ�ǻȚĮȤİȓȡȚıȘȢ�ǹʌȠȕȜȒĲȦȞ��
ȊʌȠȣȡȖİȓȠ�ȆİȡȚȕȐȜȜȠȞĲȠȢ�țĮȚ�ǼȞȑȡȖİȚĮȢ�ȊȆǼȃ�
�
Ȃİ�ĲȠ�ȕȜȑȝȝĮ�ĲȘȢ�ǹȣĲȠįȚȠȓțȘıȘȢ�

�

䙜� ǼȞİȡȖİȚĮțȒ�ǹȟȚȠʌȠȓȘıȘ�ǹʌȠȕȜȒĲȦȞ�ıĲȘȞ�ȀİȞĲȡȚțȒ�ȂĮțİįȠȞȓĮ���ǼȖȞĮĲȓĮ�ǻȚĮȤİȓȡȚıȘ�ȈĲİȡİȫȞ��
ǹʌȠȕȜȒĲȦȞ���
ț��ȂȚȤȐȜȘȢ�īİȡȐȞȘȢ��ȆȡȩİįȡȠȢ��ĭȠǻȈǹ�ȀİȞĲȡȚțȒȢ�ȂĮțİįȠȞȓĮȢ�
�

�

Ȃİ�ĲȠ�ȕȜȑȝȝĮ�ĲȠȣ�ȚįȚȦĲȚțȠȪ�ĲȠȝȑĮ�
�

䙜� ȆȡȠȨʌȠșȑıİȚȢ�ȖȚĮ�ȝİȖĮȜȪĲİȡȘ�ĮȞȐțĲȘıȘ�İȞȑȡȖİȚĮȢ�Įʌȩ�ĲĮ�ĮʌȩȕȜȘĲĮ�ıĲȠ�ʌȜĮȓıȚȠ�ĲȘȢ�
țȣțȜȚțȒȢ�ȠȚțȠȞȠȝȓĮȢ�țĮȚ�ĲȘȢ�ȠȡșȒȢ�įȚĮȤİȓȡȚıȘȢ�ĲȦȞ�ĮʌȠȕȜȒĲȦȞ��
țĮ��ȁȑȞĮ�ȂʌȑȜıȘ��ȆȡȩİįȡȠȢ�ȈǼȆǹȃ���ȈȪȞįİıȝȠȢ�ǺȚȠȝȘȤĮȞȚȫȞ�țĮȚ�ǼʌȚȤİȚȡȒıİȦȞ����
ǹȞĮțȪțȜȦıȘȢ�țĮȚ�ǼȞİȡȖİȚĮțȒȢ�ǹȟȚȠʌȠȓȘıȘȢ�ǹʌȠȕȜȒĲȦȞ��

�
Â�

�



䙜� Ǿ�ıȘȝĮıȓĮ�ĲȦȞ�ȝȚțȡȫȞ�ȝȠȞȐįȦȞ�İȞİȡȖİȚĮțȒȢ�ĮȟȚȠʌȠȓȘıȘȢ�5')�ıĲȠ�ʌȜĮȓıȚȠ�ĲȘȢ�țȣțȜȚțȒȢ�
ȠȚțȠȞȠȝȓĮȢ�țĮȚ�ĲȘȢ�ȠȜȠțȜȘȡȦȝȑȞȘȢ�įȚĮȤİȓȡȚıȘȢ�ĲȦȞ�ĮʌȠȕȜȒĲȦȞ��
ț��ȈĲĮȪȡȠȢ�ĬİȠįȦȡȩʌȠȣȜȠȢ��ȆȡȩİįȡȠȢ�ȈǺǹȆ��ȈȪȞįİıȝȠȢ�ǺȚȠȝȘȤĮȞȚȫȞ�ǹĲĲȚțȒȢ�	�ȆİȚȡĮȚȫȢ�
�

ȅȚ�ʌȡȠĲȐıİȚȢ�ĲȘȢ�ǼǼǻȈǹ�
�

䙜� ȅȚ�ʌȡȠĲȐıİȚȢ�ĲȘȢ�ǼǼǻȈǹ�ȖȚĮ�ĲȘȞ�ȕȚȫıȚȝȘ�İȞİȡȖİȚĮțȒ��ĮȟȚȠʌȠȓȘıȘ�ĮʌȠȡȡȚȝȝĮĲȠȖİȞȫȞ�
İȞİȡȖİȚĮțȫȞ�ʌȡȫĲȦȞ�ȣȜȫȞ���ǹǼȆȊ��ıĲȠ�ʌȜĮȓıȚȠ�ĲȘȢ�țȣțȜȚțȒȢ�ȠȚțȠȞȠȝȓĮȢ����
ț��ȀȦȞıĲĮȞĲȓȞȠȢ�ȌȦȝȩʌȠȣȜȠȢ��țĮșȘȖȘĲȒȢ�Ȇǹǻǹ��ȉȠȝİȐȡȤȘȢ��ȀȣțȜȚțȒȢ�
ȅȚțȠȞȠȝȓĮȢ�ǼǼǻȈǹ���ǼȜȜȘȞȚțȒ�ǼĲĮȚȡİȓĮ�ǻȚĮȤİȓȡȚıȘȢ�ȈĲİȡİȫȞ�ǹʌȠȕȜȒĲȦȞ�
�

䙜� ǹȞĮțȪțȜȦıȘ�ǹȞȐțĲȘıȘ�İȞȑȡȖİȚĮȢ��ȤȡȘȝĮĲȠįȠĲȚțȐ�ȝȑıĮ�ȣȜȠʌȠȓȘıȘȢ�ĮȞĮȖțĮȓȦȞ�
ʌİȡȚȕĮȜȜȠȞĲȚțȫȞ�ȣʌȠįȠȝȫȞ�±ʌȡȠıĮȡȝȠȖȒ�ıĲȚȢ�İȣȡȦʌĮȧțȑȢ�ĮʌĮȚĲȒıİȚȢ����
ǼțʌȡȩıȦʌȠȢ�ǻȚİȪșȣȞıȘȢ�ȉȠȝȑĮ�ȆİȡȚȕȐȜȜȠȞĲȠȢ�ǼȊǻ�ǼȆ�ȊȂǼȆǼȇǹǹ���
�

䙜� ǱȜȜİȢ�ıȣȝȝİĲȠȤȑȢ��ıİ�ĲİȜȚțȒ�įȚĮȝȩȡĳȦıȘ��
�

ȈȣȞĲȠȞȚıȝȩȢ�±�ǼȚıĮȖȦȖȚțȐ�ȈȤȩȜȚĮ��ț��īȚȫȡȖȠȢ�ǾȜȚȩʌȠȣȜȠȢ��ʌȡȩİįȡȠȢ�ǼǼǻȈǹ��țĮ�ǱȞĲĮ�
ȈİȧȝĮȞȓįȘ��ǻȘȝȠıȚȠȖȡȐĳȠȢ��ǼʌȚıĲȘȝȠȞȚțȒ�ȈȣȞĲȠȞȓıĲȡȚĮ�ǹ�(QHUJ\�țĮȚ�Ȉǻǿȉ�)2580�
�

�

�

䙜� Ǿ�įȚĮȝȩȡĳȦıȘ�ĲȠȣ�ʌȜĮȚıȓȠȣ�ȉȚȝȠȜȩȖȘıȘȢ�ĲȘȢ�ǼȞİȡȖİȚĮțȒȢ�ǹȟȚȠʌȠȓȘıȘȢ�ĲȠȣ�ȕȚȠȖİȞȠȪȢ�
țȜȐıȝĮĲȠȢ�ĲȦȞ�ĮʌȠȕȜȒĲȦȞ�ȝİ�ĲȠ�ȕȜȑȝȝĮ�ĲȘȢ�ȇȣșȝȚıĲȚțȒȢ�ǹȡȤȒȢ���
ț��ȀȦȞıĲĮȞĲȓȞȠȢ�ǹȡĮȕȫıȘȢ��țĮșȘȖȘĲȒȢ�ǼȂȆ��ǹȞĲȚʌȡȩİįȡȠȢ�ȀȜȐįȠȣ�ǹʌȠȕȜȒĲȦȞ�ȇǹǹǼȊ��
ȇȣșȝȚıĲȚțȒ�ǹȡȤȒ�ǹʌȠȕȜȒĲȦȞ��ǼȞȑȡȖİȚĮȢ�țĮȚ�ȊįȐĲȦȞ��

�

䙜� ȆȡȠȨʌȠșȑıİȚȢ�İʌȚĲȣȤȓĮȢ�țĮȚ�ȕȚȦıȚȝȩĲȘĲĮȢ�ĲȦȞ�ȝȠȞȐįȦȞ�İȞİȡȖİȚĮțȒȢ�ĮȟȚȠʌȠȓȘıȘȢ�ĮʌȠȕȜȒĲȦȞ��
ȈȣȝʌİȡȐıȝĮĲĮ�ĲȘȢ�ȝİȜȑĲȘȢ�ĲȠȣ�ȊȆǼȃ���
ț��ȋȡȒıĲȠȢ�ȉıȠȝʌĮȞȓįȘȢ��ȆȡȩİįȡȠȢ�țĮȚ�ǻȚİȣșȪȞȦȞ�ȈȪȝȕȠȣȜȠȢ��(19,523/$1�ǹ�Ǽ���
�

䙜� ǹȞĮȖțĮȓĮ�ȕȒȝĮĲĮ�ȖȚĮ�ĲȘȞ�ǺȚȠȝȘȤĮȞȚțȒ�ȈȣȝȕȓȦıȘ�ȦȢ�ȕĮıȚțȒ�ʌĮȡȐȝİĲȡȠȢ�İʌȚĲȣȤȓĮȢ�ĲȦȞ�
ȝȠȞȐįȦȞ�İȞİȡȖİȚĮțȒȢ�ĮȟȚȠʌȠȓȘıȘȢ��
ț��ǺĮıȓȜȘȢ�ǺȣȗȘȡȖȚĮȞȞȐțȘȢ��ȉȠȝİȐȡȤȘȢ�ǼȞİȡȖİȚĮțȒȢ�ǹȟȚȠʌȠȓȘıȘȢ�	�ǺȚȠȝȘȤĮȞȚțȒȢ�
ȈȣȝȕȓȦıȘȢ�ǼǼǻȈǹ���ǼȜȜȘȞȚțȒ�ǼĲĮȚȡİȓĮ�ǻȚĮȤİȓȡȚıȘȢ�ȈĲİȡİȫȞ�ǹʌȠȕȜȒĲȦȞ�
�

䙜� Ǿ�įȚĮȤİȓȡȚıȘ�ĮʌȠȕȜȒĲȦȞ�ıĲĮ�ǺȚȠȝȘȤĮȞȚțȐ�ȆȐȡțĮ�țĮȚ�ȠȚ�ʌȡȠĲȐıİȚȢ�ĲȦȞ�ǼȖțĮĲİıĲȘȝȑȞȦȞ�
ǼʌȚȤİȚȡȒıİȦȞ��
ț��ȆȐȡȘȢ�īȡĮȕȠȣȞȚȫĲȘȢ��ǹȞĲȚʌȡȩİįȡȠȢ�ȆǹȈǼǺǿȆǼ���ȆĮȞİȜȜȒȞȚȠȢ�ȈȪȞįİıȝȠȢ�ǼʌȚȤİȚȡȒıİȦȞ�
ǺȚȠȝȘȤĮȞȚțȫȞ�ȆİȡȚȠȤȫȞ�
�

䙜� ȆĮȡĮȖȦȖȒ�İȞȑȡȖİȚĮȢ�Įʌȩ�ĮʌȠȡȡȓȝȝĮĲĮ��Ǿ�įȚİșȞȒȢ�İȝʌİȚȡȓĮ�ĲȘȢ�9HROLD��
ț��ǻȘȝȒĲȡȘȢ�ȋĮȚȡȑĲȘȢ��%XVLQHVV�'HYHORSPHQW�0DQDJHU��9HROLD�6HUYLFHV�*UHHFH��ȝȑȜȠȢ�ĲȠȣ�
9HROLD�*URXS��
�

䙜� ǱȜȜİȢ�ıȣȝȝİĲȠȤȑȢ��ıİ�ĲİȜȚțȒ�įȚĮȝȩȡĳȦıȘ��
�

ȈȣȞĲȠȞȚıȝȩȢ�±�ǼȚıĮȖȦȖȚțȐ�ȈȤȩȜȚĮ��ǻȡ��ȀȦȞıĲĮȞĲȓȞȠȢ�ȂȠȣıĲȐțĮȢ��īİȞ��īȡĮȝȝĮĲȑĮȢ�ǼǼǻȈǹ�
�

�
䙜� ȋĮȚȡİĲȚıȝȩȢ��Ǿ�ĮȞȐȖțȘ�ȖȚĮ�țȠȚȞȠȪȢ�țĮȞȩȞİȢ�İȣȡȦʌĮȧțȫȞ�ʌȡȠĲȪʌȦȞ�ȖȚĮ�ĲĮ�įİȣĲİȡȠȖİȞȒ�ȣȜȚțȐ�

țĮȚ�ĲȠȞ�ĮʌȠȤĮȡĮțĲȘȡȚıȝȩ�ĲȦȞ�ĮʌȠȕȜȒĲȦȞ��
ț��ȆȑĲȡȠȢ�ǺĮȡİȜȓįȘȢ��īİȞȚțȩȢ�īȡĮȝȝĮĲȑĮȢ�ĭȣıȚțȠȪ�ȆİȡȚȕȐȜȜȠȞĲȠȢ�țĮȚ�ȊįȐĲȦȞ�ȊȆǼȃ
��
�

�
Ã�

�



䙜� ǹȟȚȠʌȠȓȘıȘ�įİȣĲİȡȠȖİȞȫȞ�țĮȣıȓȝȦȞ�țĮȚ�İȞİȡȖİȚĮțȒ�ĮȟȚȠʌȠȓȘıȘ�ĮʌȠȕȜȒĲȦȞ�ȝİ�ĲȠ�ȕȜȑȝȝĮ�ĲȘȢ��
ȉȠʌȚțȒȢ�ǹȣĲȠįȚȠȓțȘıȘȢ��
ț��īȡȘȖȩȡȘȢ�ȀȦȞıĲĮȞĲȑȜȜȠȢ��ǹȞĲȚʌȡȩİįȡȠȢ�ȀǼǻǼ��ǻȒȝĮȡȤȠȢ�ǺȐȡȘȢ�ǺȠȪȜĮȢ�ǺȠȣȜȚĮȖȝȑȞȘȢ��
�

䙜� ȆȡȠțȜȒıİȚȢ�țĮȚ�ʌȡȠȠʌĲȚțȑȢ�Įʌȩ�ĲȘȞ�ĮȞĮȕȐșȝȚıȘ�ȂǼǹ�ıİ�Ȃǹǹ���ȆĮȡĮȖȦȖȒ�ǻİȣĲİȡȠȖİȞȠȪȢ�
ȀĮȣıȓȝȠȣ��
ț��ǿȦȐȞȞȘȢ�ȂȚȤĮȜȩʌȠȣȜȠȢ��ȋȘȝȚțȩȢ�ȂȘȤĮȞȚțȩȢ�ǼȂȆ��3K�'���06F��ȊʌİȪșȣȞȠȢ�ǺȚȫıȚȝȘȢ�
ǹȞȐʌĲȣȟȘȢ�ȂǼȈȅīǼǿȅȈ�ǹ�Ǽ��
�

䙜� ǼțĲȚȝȫȝİȞİȢ�ʌȠıȩĲȘĲİȢ�țĮȚ�ʌȡȠțȜȒıİȚȢ�ĮȪȟȘıȘȢ�ĲȦȞ�įİȣĲİȡȠȖİȞȫȞ�țĮȣıȓȝȦȞ�Įʌȩ�ĲȠȣȢ�
ʌĮȡĮȖȦȖȠȪȢ�ĮʌȠȡȡȚȝȝĮĲȠȖİȞȫȞ�İȞİȡȖİȚĮțȫȞ�ʌȡȫĲȦȞ�ȣȜȫȞ�±�ǹǼȆȊ��ȅ�ȡȩȜȠȢ�ĲȦȞ�ĭȠȡȑȦȞ�
ǻȚĮȤİȓȡȚıȘȢ�ȈĲİȡİȫȞ�ǹʌȠȕȜȒĲȦȞ���ĭȠǻȈǹ�����
ǼțʌȡȩıȦʌȠȢ�ǻȚțĲȪȠȣ�ĭȠǻȈǹ��ıİ�țĮșȠȡȚıȝȩ��
�

䙜� ǻȘȝȠĲȚțȒ�ǺȚȠȝȐȗĮ��ǹȟȚȠʌȠȓȘıȘ�ȖȚĮ�ǺȚȠİȞȑȡȖİȚĮ��ǺȚȠʌȡȠȧȩȞĲĮ�țĮȚ�ǺȚȠȐȞșȡĮțĮ���ȆȡȠȠʌĲȚțȑȢ�	�
ȀĮȜȑȢ�ȆȡĮțĲȚțȑȢ�����
ț��ȃȓțȠȢ�ǻĮȝȐĲȘȢ��īİȞȚțȩȢ�īȡĮȝȝĮĲȑĮȢ��ǼȜȜȘȞȚțȒ�ǼĲĮȚȡİȓĮ�ǹȞȐʌĲȣȟȘȢ�ǺȚȠȝȐȗĮȢ���ǼȁǼǹǺǿȅȂ�
�

䙜� ȉİȤȞȠȜȠȖȓİȢ�țĮȚ�ʌȡȠȠʌĲȚțȑȢ�ĮȪȟȘıȘȢ�ĲȘȢ�İȞİȡȖİȚĮțȒȢ�ĮȟȚȠʌȠȓȘıȘȢ�ȕȚȠȝȐȗĮȢ�țĮȚ�ʌĮȡĮȖȦȖȒȢ�
įİȣĲİȡȠȖİȞȠȪȢ�țĮȣıȓȝȠȣ�ıİ�ȣĳȚıĲȐȝİȞİȢ�ȝȠȞȐįİȢ�įȚĮȤİȓȡȚıȘȢ�ĮʌȠȡȡȚȝȝȐĲȦȞ���
ǼțʌȡȩıȦʌȠȢ�ǾȁǼȀȉȍȇ�ǹ�Ǽ���
�

䙜� ȆȡȠȨʌȠșȑıİȚȢ�ȖȚĮ�ĲȘȞ�İʌȓĲİȣȟȘ�ȝİȖĮȜȪĲİȡȘȢ�ĮȟȚȠʌȠȓȘıȘȢ�İȖȤȫȡȚȦȞ�įİȣĲİȡȠȖİȞȫȞ�țĮȣıȓȝȦȞ�
ȦȢ�ȝȑȡȠȢ�ĲȘȢ�ıĲȡĮĲȘȖȚțȒȢ�ĲȘȢ�ĲıȚȝİȞĲȠȕȚȠȝȘȤĮȞȓĮȢ�ȖȚĮ�ĲȘ�ȝİĲȐȕĮıȘ�ıĲȘȞ�ȠȚțȠȞȠȝȓĮ�ȤĮȝȘȜȠȪ�
ȐȞșȡĮțĮ��
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PROXY TRADING CO
A hybrid  
Investment  
platform  
for  
Tied  
Agents 
&  
Traders. 

Proxy Trading

“SKIN IN THE GAME”
Proxy   

Trading  
by being  

a shareholder  
into a  

professional  
Proprietary  

Trading  
Company. 



OPEN CALL TO A PARTNERSHIP FOR THE FUTURE 
We have written this proposal in the belief that honest, capable, ethical leadership in needed  and 
possible for a 10X startup.  

GUIDING PRINCIPLES, CULTURE, VALUES AND NEW LEADERS ORIENTATION: 
In leadership character counts We believe that character continually evolves as we collaborate 
with others and acquire their trust, gain their commitment, and build their partnership to  
realize a shared vision. 

Our vision of leadership is one in which each person who applies these ideas and who explores 
these activities can become a more effective leader. 

Decades of observation has taught us that no single leader can save the day. The leadership 
which are seeking is one that is empowering, supportive, visionary, problem solving, creative 
and collaborative. We seek new leaders who embody a clear commitment to values, ethics, and 
integrity. They inspire collaboration, stimulate synergistic connections, support honest 
interactions, build trusting relationships, and encourage self -management and strategic 
integration across organizational lines. They link people through dialogue and collaborations 
they can intelligently choose the right direction and become responsible for the results they 
produce.  

  
FOUR DEMANDS FROM NEW LEADERS THAT ENABLE US TO MEET THE CHALLENGES OF THE FUTURE: 

1. Purpose, direction and meaning 
2. Trust 
3. Optimism 
4. Action and results 

THREE ORGANIZATIONAL REQUIREMENTS: 
     1. Alignment, 2. Empowerment, 3. Learning Culture 

THE FUTURE IS HERE IF WE 
ALIGN AND RESPECT PEOPLE ,        
AND EXECUTE THE STRATEGY

             The statements contained herein may include statements of future expectations and other  
forward-looking statements that are based on management’s current views and assumptions and involve  

known and unknown risks and uncertainties that could cause actual results, performance, or events to differ 
materially from those expressed or implied in such statements.-looking statements speak only as of the date 

hereof, and the under formulation company undertakes no obligation to revise or update them.  

These statements include, but are not limited to, statements about the economic and social effects of the  
COVID-19 pandemic; growth of our agent and broker future base; expansion of our regional network  

consulting business into domestic and foreign markets; demand for remote working and distance learning 
solutions and virtual events; and our ability to attract tied agents; and revenue growth and financial  

performance.  

Such statements are not guarantees of financial performance. Important factors that may cause actual results  
to differ materially and adversely from those expressed in forward-looking statements include  changes in 

business or other market conditions; the difficulty of keeping expense growth at modest  
levels while increasing revenues; and other risks 

LEGAL ANNOUNCEMENT

WHY… 
Nothing is more difficult, than to be able to 

decide. Most of the world will make investment 
decisions by either guessing or using their 

gut.They will be either lucky or wrong.  

If you delegate trading 
decisions to money brokers 

and consultants they gain 
when you lose.                             

“No “skin in the game” 



As an individual trader you can’t win the trading war  
especially with cryptos extreme volatile ecosystem.  

Now the black swans are the norm .  Huge technological 
and geopolitical risks. Legal protectionism prohibits 

free access to global world class ETF.  

No training , no qualitative benchmarks, no fair & 
ethical promotion of money and investments products,   

Markets don’t care for you as an individual investor 
unless  you are very rich. The majority of investors are 
doomed because forex, derivatives, cryptos salesmen 

aren’t friends but “enemies”  protected by the law. 
Survivors are a rare exception and are a very small 

minority  of experienced professionals. 

Trading in the black swan era. 

PROBLEM

BEYOND… 
Guessing   
or using  
your gut.  
Being either  
lucky or wrong. 
Delegating trading 
decisions  
when there isn’t  
“skin in the game”

Proprietary trading  rather than blind trades losing 
money for consulting fees and commissions.  

We as professional traders and co-partners under the 
same roof do the job having knowledge, experience, 
money management tactics, risk mitigation models.   

No intuition but strictly technical trading assisted by 
cutting edge systems.No dogmas. Reality checks.     

Re-think. Openess.   

We haven’t  any legal limitation for investments 
outside Europe.   

Direct annual contact with 100.000 traders  in Greece, 
Cyprus and Globally at the big Hellenism cities 

assisted by 50 one2one investment hybrid events.  

SOLUTION

Legal Entities
1. PROXY TRADING CO L.L.C. U.S.A. 

Proprietary Trading  for cryptos by trading proxy stocks, AAA  
temporarily distressed stocks, American  ETFs, networking 

startups to VCs 

2.   MONEY SHOW-ORGANOTECNICA I.K.E.  
43 B2B. Money Show Pro Road Show in Greece & Cyprus and 

globally contacting 100.000 traders, recruiting 300 Tied Agents, 
Fund Raising 2,000,000 euros (rounds B/C), offering 

organizational and educational services. 

3. MONEY LAB A.E.Π.E.Y. 
Disrupting the Hellenism Investment Consulting Industry 

offering non proprietary investments and trading strategies.

CRYPTO



VALUE PROPOSITION 
“Beyond Human Error, Bias and Noise”

PROXY TRADING CO L.L.C. U.S.A. 
 “Skin in the game” & Professional Trading at your service.  

MONEY SHOW-ORGANOTECNICA I.K.E. 
“Hellenism Interactive Hybrid Network for 100.000 traders, 
investment consultants and startups aiming to Scale up or to 
be Unicorns” 

MONEY LAB A.E.Π.E.Y. 
• “World class investment consulting for zero cost to losers 

and near zero for winners” 

TIED AGENTS & BROKERS.  

Free shares, unique financial & income opportunities 

CRYPTO

Blitzscaling. From Local to 
Regional and Global Scaling

GreeceHellenism
Cyprus,New York, 
Toronto,Germany, 
Switzerland,United 
Kingdom, Australia. 

13 Greek Regions, 43 Greek cities:  
Alexandroupolis, komotini, Xanthi, Thessaloniki, 
Kavala, Drama, Serres, Kilkis, Polygyros, Edessa, 
Kozani, Grevena, Larisa, Volos, Trikala, Karditsa, 
Ioannina, igoumenitsa, Preveza, Arta, Athens, 
Piraeus, Agrinio, Pyrgos, Patra, Karpenisi, Lamia, 
Amfisa, Livadeia, Xalkida, Korinthos, Nafplio, 
Tripoli, Kalamata, Sparti, Chania, Rethymno, 
Heraklion, Lasithi, Rodos, Syros, Mykonos, Corfu, 
Argostoli, Zakynthos, Mytilini, Xios, Samos,…

We are trading proxy stocks for 10% 
profit for twenty to thirty times a year

●Zero or near zero cost for 
hotels. Revenues from Money 
and Local Market for 
Sponsorship and stands 

●Organizational cost near zero 
●Visitors the most important 

asset for exploitation as 
clients-shareholders.

Cryptos B2B Money Show Creating Brand 
unique Value:  

3 years without profits by 
design giving to Tied 
Agents unique price 

incentives and world class 
service to investors at 

near zero cost.   

Proprietary tested system 
Technical analysis for 

signals is the edge and the 
source of clients retention.

Business Model

Proxy Trading Co Money Show I.K.E. Money Lab A.E.Π.E.Y.

AAA Distressed
We are trading AAA stocks 

only when there is extreme 
fear or blood in the streets.

Networking Events. 
Startups and VCs
Only success fee 7% 

Local Agents
● We are creating a network of 300 

local representatives selling 12 
different sub products and shares.

Crypto



TARGET MARKET:HELLENISM

We are selling  mainstream 
cryptos using proxy stocks 

and targeted marketing

“Robinhood 
Generation”

We are contacting them in 
Switzerland, United Kingdom, 

U.S.A., Germany, Australia, Africa

The very rich minority

We are contacting them in 
Greece and Cyprus at 43 local 

B2B Money Show events 

The majority of 
retail investors

1%

25%

74%

                                    

                                                                                     Proxy  
Trading  
Group         

Target Market: Hellenism.  

Hellenes and Cypriots are an underserved group of Investors.  

We studied for thirty years their choices and preferences.  

We have as a starting point one marketing dogma aiming:  

a. the very rich minority,  
b. the majority of retail small investors.  

c. The new generation of young investors  

The first group has his money in Switzerland, United Kingdom, U.S.A.,Germany, Australia, Africa.  
The second group lives in Greece and Cyprus and invest mainly in the XA,XAK.  
The third group has “Robinhood” characteristics and trade very dangerous cryptocurrencies or forex. 

We are not interested for investors of conservative investments (UCITS).

After securing initial customers, we change the product constantly—much too fast by traditional 
standards—shipping new versions of our product dozens of times every single day. 

Ries, Eric. The Lean Startup: How Today's Entrepreneurs Use Continuous Innovation to Create 
Radically Successful Businesses (p. 4). The Crown Publishing Group.

Target Market

(A.S.E., C.S.E.)

MARKET SIZE
Serviceable Available 

Market


20+ BILLION200+ BILLION

Share of Market

Total Addressable Market

100  MILLION
0.5%



Network effect                             Proxy  
Trading  

Co         
We have one proprietary “atomic bomb” for urgent exploitation and there isn’t any hesitation to use as a weapon: 100.000 
traders, media connections, market partnerships and cooperations, institutional approval, reputation, virtuous known past.  

The profit is the second most important thing. The first is the trading exploitation of 100.000 one2one contacts 

43 Trading Conferences 1.000-3.000 visitors, participants per city 

7 global events: U.S.A. Canada, Germany, Australia, Switzerland, London, Cyprus. 

100.000 traders as visitors. 80.000 comprise from the conferences audiences

Money 
Show 
I.K.E.

Vertical or intensive progress means doing new things—going from 0 to 1. Vertical 
progress is harder to imagine because it requires doing something nobody else 

has ever done. 

Masters, Blake; Thiel, Peter. Zero to One . Ebury Publishing.

43 Trading Hellenic Conferences 
7 Global Hellenism B2B Networks 
100.000 Traders Direct Contact 

300 Tied Agents as Shareholders 

2

1

3

200,000

200,000

200,000

A ROUND. INVESTMENT PROPOSALTO 
STRATEGIC PRE-SEED INVESTOR

CRYPTO

CREDITS: This presentation template was 
created by Slidesgo, including icons by 
Flaticon, and infographics & images by 
Freepik. 

Do you have any questions? 
Contact the founders: 

THANKS!
Ilias Farangitakis.  
+30 6976-435232 
faraggitakis@icloud.com 

Panos Dantis.  
+30 6981-010880 
panosdan@gmail.com

Proxy Trading

ONLY FOR 
STRATEGIC                    

CO-FOUNDERS



 
ΑΝΑΝΕΟΥΜΕΝΟ ΠΡΟΓΡΑΜΜΑ ΤΩΝ ΑΝΟΙΚΤΩΝ ΣΤΟ ΕΥΡΥ ΚΟΙΝΟ ΣΥΝΕΔΡΙΩΝ ΣΤΗΝ ΔΙΟΡΓΑΝΩΣΗ ΜΑΣ ΣΤΟ ΚΑΡΑΒΕΛ.  
================================================ 
ΠΑΡΑΣΚΕΥΗ 30 ΜΑΙΟΥ 
---------------------------------------------------------------- 
ΜΑΚΕΔΟΝΙΑ Α-Β  
—- 
10.00-18.00 
Α ENERGY INVESTMENTS  
ΑΝΤΑ ΣΕΙΜΑΝΙΔΗ 
--- 
18.00-20.00 
MAKEΔΟΝΙΑ Α 
—- 
ΡΙΤΑ ΜΩΡΑΙΤΑΚΗ. 
ΕΘΝΙΚΟ 
ΚΕΝΤΡΟ 
ΑΞΙΟΛΟΓΗΣΗΣ 
& 
ΤΕΧΝΟΛΟΓΙΑΣ 
ΣΤΗΝ  
ΥΓΕΙΑ, 
ΕΛΛΗΝΙΚΟΣ  
ΕΡΥΘΡΟΣ 
ΣΤΑΥΡΟΣ, 
ΕΝΩΣΗ 



ΝΟΣΗΛΕΥΤΩΝ 
ΕΛΛΑΔΟΣ, 
ΕΝΩΣΗ 
ΑΣΘΕΝΩΝ 
ΕΛΛΑΔΟΣ, 
WOMEN'S 
HEALTH  
FIRST  
--- 
20.00-24.30 
MAKEΔΟΝΙΑ Α 
--- 
ΕΠΠΑ 
GALA 
DINNER 
REAL.  
ESTATE  
AWARD 
--- 
18.00-22.00 
ΜΑΚΕΔΟΝΙΑ Β 
ΕΛΛΗΝΟΙΝΔΙΚΟ 
ΕΠΙΜΕΛΗΤΗΤΗΡΙΟ 
ΕΜΠΟΡΙΟΥ  
& 
ΟΙΚΟΝΟΜΙΑΣ 
"ΕΥΤΟΠΙΑ" 
ΕΛΛΗΝΟΙΝΔΙΚΗ  
ΣΥΝΕΡΓΑΣΙΑ 
ΣΤΗΝ  
ΕΡΓΑΣΙΑ 
================= 
VERGINA 
======= 
19.00-21.00 
SΟLIDUS  
AXEPEY 
================= 
ΜΥΚΗΝΑΙ 



======== 
9.00-16.00 
Ά.Ι. ΦΟΡΟΥΜ 
ONLY 
MONEY  
LAB 
MEMBERS 
--- 
16.00-18.00 
ΙΝΣΤΙΤΟΥΤΟ 
ΚΑΤΑ  
ΤΗΣ 
ΑΠΑΤΗΣ 
"HELP  
CATCH  
THE 
BAD 
GUYS" 
--- 
18.00-20.00 
ΜΕΛΕΤΗΣ Η. 
ΜΕΛΕΤΟΠΟΥΛΟΣ 
"ΡΙΖΙΚΗ  
ΕΚΠΑΙΔΕΥΤΙΚΗ  
ΜΕΤΑΡΡΥΘΜΙΣΗ" 
--- 
20.00-22.00 
HELLENIC  
ANINAL 
PROTECTION 
HAP - Hellenic Animal Protection  
"ΠΡΟΤΑΣΕΙΣ 
ΚΑΙ 
ΛΥΣΕΙΣ 
ΓΙΑ 
ΤΗΝ  
ΒΙΑ 
ΤΩΝ 
ΑΝΗΛΙΚΩΝ" 



====== 
ΠΕΛΛΑ 
====== 
9.00-16.00 
ΆΙ ΦΟΡΟΥΜ 
ONLY 
MONEY  
LAB 
MEMBERS 
--- 
16.00-20.00 
Ν.Δ. 
ΠΑΡΑΓΩΓΙΚΩΝ  
ΦΟΡΕΩΝ 
ΚΑΙ 
ΕΠΙΖΕΙΡΗΜΑΤΙΚΟΤΗΤΑΣ 
--- 
20.00-22.00 
ΘΕΜΗΣ 
ΣΑΡΑΝΤΑΕΝΑΣ 
MARKETING  
CONSULTING  
"ΤΑ  
ΑΟΡΑΤΑ 
TRENDS  
ΤΟΥ 
MARKETING" 
============== 
ΕΔΕΣΣΑ 
======= 
9.00-20.00 
ΚΩΝΣΤΑΝΤΙΝΟΣ  
ΚΟΥΣΚΟΥΚΗΣ 
ΣΥΝΕΔΡΙΟ 
ΙΑΜΑΤΙΚΗΣ 
ΙΑΤΡΙΚΗΣ 
--- 
20.00-22.00 
ΑΙ18 



ΒΑΣΙΛΗΣ 
ΠΑΖΟΠΟΥΛΟΣ 
========== 
ΦΛΩΡΙΝΑ 
====== 
9.00-16.00 
A.I. FORUM  
ONLY 
MONEY  
LAB 
MEMBERS  
--- 
16.00-18.00 
EXP-   
NIKOS  
MANOMENIDIS 
INVESTMENT  
PROPOSAL  
"FAMILY 
NATURE  
HOTEL"   
--- 
18.00-20.00 
ΠΡΕΣΒΕΙΑ, 
ΠΡΟΞΕΝΕΙΟ  
ΜΟΛΔΑΒΙΑΣ 
ΠΑΡΟΥΣΙΑΣΗ  
ΒΙΒΛΙΟΥ 
"ΑΛΕΞΑΝΔΡΟΣ 
ΥΨΗΛΑΝΤΗΣ 
Ο  
ΤΕΛΕΥΤΑΙΟΣ 
ΠΡΙΓΚΙΠΑΣ" 
ΣΥΓΓΡΑΦΕΑΣ 
ΠΕΤΡΟΣ 
ΚΑΣΙΜΑΤΗΣ 
--- 
20.00-22.0O 
INTERNATIONAL  



ACTION  
ART  
"MASTERCLASS  
ΙΩΑΝΝΑ 
ΕΥΘΥΜΙΟΥ" 
============ 
KOZANH 
======== 
10.00-22.00 
INAΠ- 
G3 
ΓΕΩΠΟΛΙΤΙΚΟ 
ΦΟΡΟΥΜ 
========================== 
ΣΑΒΒΑΤΟ 31 ΜΑΙΟΥ 
========================== 
ΜΑΚΕΔΟΝΙΑ Α 
=========== 
9.00-14.00 
ASPIS  
REAL  
ESTATE  
--- 
14.00-16.00 
ΣΥΝΔΕΣΜΟΣ  
ΕΠΕΝΔΥΤΩΝ  
& 
ΔΙΑΔΙΚΤΥΟΥ- 
KOUBARAS 
--- 
16.00-18.00 
ΑΓΓΕΛΙΚΗ 
ΑΡΒΑΝΙΤΟΠΟΥΛΟΥ 
HAPPY  
FELLOWS 
--- 
18.00-20.00 
ΡΙΤΑ 
ΜΩΡΑΙΤΑΚΗ 



--- 
20.00-24.00 
UNESCO  
=========== 
MAKEDONIA B 
=========== 
10.00-16.00 
Oil 
Tankkers  
Inc: 
OIL  
& 
shiping 
MONEY  
SHOW  
--- 
16.00-18.00 
EΛΛΗΝΙΚΗ  
ΕΝΩΣΗ 
ΧΡΗΜΑΤΟΟΙΚΟΝΟΜΙΚΟΥ 
ΔΙΚΑΙΟΥ 
"ΘΕΣΜΙΚΟ  
ΠΛΑΙΣΙΟ 
ΓΙΑ 
ΚΡΥΠΤΟ 
---- 
18.00-20.00 
ΒΡΑΒΕΙΑ 
MONEY  
SHOW  
KEY NOTE SPEAKER: 
ΜΕΛΕΤΗΣ Η.  
ΜΕΛΕΤΟΠΟΥΛΟΣ 
--- 
20.00-22.00 
ΕΥΡΑΣΙΑΤΙΚΟΣ  
ΣΥΝΔΕΣΜΟΣ  
--- 
22.00-24.00 

UP 
oil



UNESCO 
======= 
ΠΕΛΛΑ 
======= 
9.00-12.00 
ΠΑΣΥΔΑ 
--- 
12.00-14.00 
A.I. CATALYST 
--- 
14.00-15.00 
PROXY 
GROUP  
--- 
15.00-18.00 
GREEK  
TRADER  
--- 
18.00-20.00 
YANNIS  
SIATRAS 
EUROCAPITAL.  
--- 
20.00-22.00 
ΒΑΣΙΛΗΣ  
ΡΟΚΚΟΣ 
ΕΛΛΗΝΟΑΜΕΡΙΚΑΝΙΚΕΣ  
ΣΧΕΣΕΙΣ 
========== 
NAOYΣA 
======= 
9.00-22.00 
HEALTH  
FORUM  
======== 
ΕΔΕΣΣΑ 
======= 
10.00-12.00 
ΕΧPERTO 



CONSULTING  
--- 
12.00-14.00 
ΙΩΑΝΝΗΣ 
ΚΑΝΤΑΡΤΖΗΣ 
--- 
14.00-16.00 
ΚΕΝΤΡΟ  
ΑΡΙΣΤΕΙΑΣ 
ΑΚΡΟΠΟΛΙΣ 
--- 
16.00-18.00 
ΜΕΛΕΤΗΣ 
ΜΕΛΕΤΟΠΟΥΛΟΣ 
"RENOS 
APOSTOLIDIS" 
--- 
18.00-22.00 
GREEK  
TRADER  
SEMINAR 
============ 
KOZANH 
======== 
10.00-22.00 
INAΠ- 
G3 
ΓΕΩΠΟΛΙΤΙΚΟ 
ΦΟΡΟΥΜ 
========= 
ΦΛΩΡΙΝΑ 
======== 
9.00-12.00 
EL SALVADOR 
--- 
12.00-14.00 
ERGO  
CONSULTING  
--- 



14.00-15.00 
EΛΛΗΝΟΤΟΥΡΚΙΚΟ  
ΕΠΙΜΕΛΗΤΗΡΙΟ 
--- 
15.00-16.00 
ΕΛΛΗΝΟΒΟΥΛΓΑΡΙΚΟ 
ΕΠΙΜΕΛΗΤΗΡΙΟ 
--- 
16.00-18.00 
ΕΕΠΑΜΑ 
--- 
18.00-20.00 
ΑΚΗΣ  
ΑΓΓΕΛΑΚΗΣ 
--- 
20.00-22.00 
ΓΙΩΡΓΟΣ 
ΚΟΥΤΣΟΥΚΟΣ 

 



Meraki People 
Losing Hope- Making Hope 

 

Atlantis Consulting S.A. / vc_111

 

The company: 

Date est.: 2018 

Headquarters: Northern 
Kynouria - Arcadia 

Address: St. Konstantinou, 
Astros 220 01 

Team: 

Christiana Gardikioti: 
Founder and CEO of Meraki 
People 

Dr. Techn. Vesela 
Tanaskovic Gassner: Soil 
Agroforestry Expert    

Dr.Nikolaos Dikaios: Math 
Researcher Academy of 
Athens  

Dr. Georgios Patrinos: Prof of 
Pharmacology, University of 
Patras, Scientific advisor for 
Bio Business 

The project: Be the first bio-
economy village 

Funds required: 1.000.000 € 

Use of funds: 

• 500.000 €: Expansion of 
Educational Programs 
(50%). 

• 300.000 €: Enhancing of 
Bio-Fabrication Lab 
(30%). 

• 200.000 €: Marketing 
Costs and Operational 
Expenses (20%).

The Company 

Meraki People was founded in 2018 by Christiana Gardikiotis, aiming to create 
the first bioeconomy pilot village in Parnonas North Kynouria, Arcadia. 

The Problem 

At the local level, the strong preference of young people to work in big cities 
and the difficulty of young couples to create families, leads to the 
desertification of smaller towns and villages and to the increase of the national 
and at the same time the local demographic problem. Globally, the 
consequences of the climate crisis are increasing, as well as the great need for 
food. 

The Solution 

Meraki People are implementing a circular bioeconomy to produce 
biomaterials and environmentally friendly products in a bio-fabrication lab, 
collaborating with specialized scientists, NGOs, and local farmers. This initiative 
not only increases the village's income but also provides jobs for young people 
and teaches them about the production of new circular bioeconomy 
products. 

Business Model 

Meraki People has developed a business model consisting of three parts: an 
educational program analyzing circular bioeconomy and environmental 
factors, a pilot village for customers to participate in production and live in, and 
a showroom for companies to display circular bioeconomy products. Meraki 
People will receive a small percentage of the revenue from the products 
displayed. 

Road so Far 
• 2015: Gunther Pauli 

• 2016: World Health Innovation Summit participation. 

• 2017: Fellowships-IEL-MIT-Climate Kick 

• 2018: Two World Cafes- 3 clients 

• 2019: Artshrooms  

• 2024: Graduation from Higgs Incubator and THEKLA Incubator (Greatest 
Social and Environmental Impact Award) 

• Total Funds from H2020 Gov4All: 360.000 Εuros 

Financials 

















HAPPY 
FELLOWS



Σας προσκαλούμε σε μια ομιλία αφιερωμένη σ’ αυτές τις κρυφές διαδρομές: 
την ασυνείδητη επικοινωνία. 
 Δηλώσεις συμμετοχής (ονοματεπώνυμο & αριθμό ατόμων): 
           
Είσοδος ελεύθερη (με προεγγραφή απαραίτητα    

happyfellowsgroup@gmail.com 

 Ξενοδοχείο Caravel, Αθήνα 

 Σάββατο, 31 Μαΐου 

Ώρα: 16:00 







 









From: ERGO MEDICAL ADVISORY advisory@ergogreece.gr
Subject: MONEYSHOW - ERGO MEDICAL ADVISORY  - ΜΑΙΟΣ 2025 - DIVANI CARAVEL

Date: May 24, 2025 at 11:15 AM
To: org_usa@icloud.com

Αν δεν βλέπετε σωστά αυτό το email πατήστε εδώ.

                                                                 ΗΜΕΡΙΔΑ
 
Θέμα: «Ο ρόλος των Ιατρών Πραγματογνωμόνων στην επίλυση Ιατρικών και Δικαστικών Υποθέσεων»

Σάββατο 31 Μαϊου 2025, ώρα 12:00 – 16:00 
Ξενοδοχείο DIVANI CARAVEL ΑΘΗΝΑ / ΑΙΘΟΥΣΑ ΝΑΥΣΙΚΑ

 
ΠΡΟΣΚΛΗΣΗ

 
Ο Πρόεδρος της Ergo Medical Advisory κος Παναγιώτης Κουτσίκος, σας προσκαλεί στην ημερίδα  που θα

πραγματοποιηθεί στα πλαίσια του Money Show.
DIVANI CARAVEL ΑΘΗΝΑ.

 

ΠΡΟΓΡΑΜΜΑ

12:00 – 12:15:  Προσέλευση - εγγραφή

12:15 – 12:40
Θέμα:  «Ιατρική Αμέλεια – Ιατρικά Σφάλματα & ο ρόλος των Ιατρών Πραγματογνωμόνων της Ergo

Medical Advisory»
Εισηγητής: κος Παναγιώτης Κουτσίκος, 

Επιχειρηματίας - Πρόεδρος Ergo Medical Advisory.
-------------------------------------------------------------------------------------------------------

 
12:40 – 13:00

Θέμα: «Αναδρομική μελέτη Ιατρικού Malpractice στη Νευροχειρουργική»
Εισηγητής: κος Κοσμάς Κυργιάννης.

Νευροχειρουργός.
------------------------------------------------------------------------------------------------------

13:00 – 13:20
Θέμα : << Τα δικαιώματα του Ιατρού ως κατηγορούμενου >>

Εισηγητής: κος Ιωάννης Λύρας,
Διευθυντής Πλαστικός Χειρουργός / Μέλος των Πειθαρχικών Συμβουλίων  του Ιατρικού Συλλόγου

Αθηνών και της Ελληνικής Εταιρίας Πλαστικής Επανορθωτικής Χειρουργικής.
------------------------------------------------------------------------------------------------------

13:20 – 13:40
Θέμα: «Κώδικας Ιατρικής δεοντολογίας & ο ρόλος του Ιατρού στην απονομή δικαιοσύνης»

Εισηγητής: κος Παντελής Αλεξάνδρου.
Ιατροδικαστής

-------------------------------------------------------------------------------------------------------

13:40 – 14:00
Θέμα : «Ιατρικό λάθος – Ανθρωποκτονία εξ αμελείας»

Εισηγήτρια: κα Γιάννα Παναγοπούλου,
ΠΟΙΝΙΚΟΛΟΓΟΣ.

---------------------------------------------------------------------------------------------------------
14:00 – 14:20

Θέμα:
Εισηγήτρια: κα Αναστασία Τζανετάκου



Εισηγήτρια: κα Αναστασία Τζανετάκου
Ψυχολόγος – Ψυχοθεραπευτρια - Msc Κλινικός ψυχολόγος.

---------------------------------------------------------------------------------------------------------
14:20 – 14:40

Θέμα: < Σύγχρονα ηθικά διλήμματα στην Οδοντιατρική και το Ιατρικό Λάθος >
Εισηγήτρια:  κα Αγγελική Γιαννοπούλου – Μιχαλοπούλου.

Οδοντίατρος ειδικής φροντίδας
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------

14:40 – 15:00
Θέμα: «Ο ρόλος του Δικαστικού Ψυχολόγου στο Ποινικό & Αστικό Δίκαιο»

Εισηγήτρια: κα Κατερίνα Φίλη.
 Εκπαιδευτικός Ειδικής Αγωγής  -  Ψυχολογος.

-------------------------------------------------------------------------------------------------------------
15:00 - 16:00

ΕΡΩΤΗΣΕΙΣ - ΣΥΖΗΤΗΣΗ
--------------------------------------------------------------------

ΣΥΝΤΟΝΙΣΤΡΙΕΣ: 

ΑΛΕΞΑΝΔΡA ΜΑΝΔΑΡΑΚΗ - ΔΙΚΗΓΟΡΟΣ
ΝΕΦΕΛΗ ΠΑΝΑΓΟΠΟΥΛΟΥ – ΦΟΙΤΗΤΡΙΑ ΝΟΜΙΚΗΣ

Η ΕΙΣΟΔΟΣ ΓΙΑ ΟΣΟΥΣ ΕΠΙΘΥΜΟΥΝ ΝΑ ΠΑΡΑΚΟΛΟΥΘΗΣΟΥΝ ΤΗΝ ΗΜΕΡΙΔΑ ΕΙΝΑΙ
ΕΛΕΥΘΕΡΗ.

Παναγή Μπενάκη 01 - Λυκαβηττός / Αθήνα, Τ.Κ. 11471
Tel : 2112161672 / 2110134909.

advisory.ergo@gmail.com
www.ergomedicaladvisory.gr

Κάντε κλίκ εδώ για να διαγραφείτε από το newsletter µας.













Money 
Show 

Excellence  
Award 

To Money Show βραβεύει:



Money Show Συνοπτική Παρουσίαση Εκδήλωσης

Version 1.0  από 1212 1/2/25

ΦΟΡΜΑ ΕΚΔΗΛΩΣΗΣ ΕΝΔΙΑΦΕΡΟΝΤΟΣ ΓΙΑ 
ΧΟΡΗΓΟΥΣ, ΥΠΟΣΤΗΡΙΚΤΕΣ, ΕΚΘΕΤΕΣ καΙ 
ΔΙΟΡΓΑΝΩΤΩΝ ΣΥΝΕΔΡΙΑΚΩΝ ΕΚΔΗΛΩΣΕΩΝ- 

ΕΤΑΙΡΙΚΩΝ ΠΑΡΟΥΣΙΑΣΕΩΝ. 
 

Επωνυµία εταΙρίας 

ΔΙεύθυνση 

τηλ fax 

e-mail website 
 

Υπεύθυνος επΙκοΙΝωνίας 

Όνοµα 

Επίθετο 

Τίτλος θέσης στην εταΙρία Τηλέφωνο 

τηλ fax e-mail 

ΣηµεΙώστε ό,τΙ από τα παρακάτω περΙγράφεΙ καλύτερα τΙς δραστηρΙότητες σας : 

Α. ! Eταιρεία ΣΤ.! Παροχή Πληροφόρησης 

Β. ! Φορέας Ζ. ! Διαµεσολαβητής 

Γ. ! Επιστηµονικός φορέας Η. ! ΜΜΕ / Επικοινωνία 

Δ. ! Εκπαίδευση Θ. ! Διαφηµιστική εταιρία 

Ε. ! Εταιρία συνδεόµενη µε την ΕΚΕ Ι. ! Άλλο, παρακαλούµε περιγράψτε: 
 

ΣηµεΙώστε την υπηρεσία που ενδΙαφέρεστε να αναλάβετε : 

Α. ! Χορηγία τίτλου Ε.! Εθνικός Χορηγός Επικοινωνίας 

Β. ! Χορηγία υποδοχής ΣΤ.! Θεµατικός Χορηγός 
Επικοινωνίας 

Γ. ! Κεντρικός Θεµατικός Χορηγός Ζ.! Εκθέτης Προνοµιούχος Δ. ! 

Υποστηρικτής Η.! Εκθέτης Απλός 
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1. ΑΝΤΙΚΕΙΜΕΝΟ ΤΗΣ ΔΙΟΡΓΑΝΩΣΗΣ 

1.1. Διοργάνωση του Money Show. 

Το µεγαλύτερο επενδυτικό και αναπτυξιακό πολύ-συνέδριο στην Ευρώπη, το Money Show, 
έχει µια πορεία 33 ετών µε επιτυχηµένες διοργανώσεις σε όλη την Ελλάδα και το εξωτερικό 
φέτος διοργανώνεται για 33 χρονιά στη Αθήνα στο Ξενοδοχεiο DIVANI  CARAVEL. 

Τo Money Show περιλαµβάνει : 

• πρόγραµµα από συνεδριακές εκδηλώσεις µε θεµατολογίες που καλύπτουν ένα ευρύ 
φάσµα των διαθέσιµων προϊόντων (Bιοµηχανία, Εµπόριο), υπηρεσιών, στον ιδιωτικό, 
δηµόσιο και κοινωνικό τοµέα. Κεντρική η Χρηµατοοικονοµική και Επενδυτική 
θεµατική, ενώ θεµατικά φόρα καλύπτουν την ΔΗΜΟΣΙΑ ΗΓΕΣΙΑ, την ΤΟΠΙΚΗ 
ΑΥΤΟΔΙΟΙΚΗΣΗ, την ΕΘΝΙΚΗ ΑΜΥΝΑ και ΔΙΠΛΩΜΑΤΙΑ, την ΚΑΙΝΟΤΟΜΙΑ, τις 
ΝΕΟΦΥΕΙΣ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΕΙΣ, τον ΕΘΕΛΟΝΤΙΣΜΟ, την ΤΕΧΝΗ, τον ΠΟΛΙΤΙΣΜΟ, 
την ΕΠΙΣΤΗΜΗ/ΕΡΕΥΝΑ, την ΤΕΧΝΟΛΟΓΙΑ, την ΑΥΤΟΒΕΛΤΙΩΣΗ/
ΑΥΤΟΠΡΑΓΜΑΤΩΣΗ, την ΥΓΕΙΑ, τις ΝΕΕΣ ΙΔΕΕΣ. 

καθώς καΙ 

• έκθεση B2B µε περίπτερα για προβολή των διαθέσιµων προϊόντων και υπηρεσιών. 

Στη διάρκεια του Forum ;Eλληνες κυρίως και ξένοι ειδικοί του χώρου, θα παρουσιάσουν 
θέµατα σχετικά µε την ελληνική αγορά και πολιτικοκοινωνική πραγµατικότητα και όραµα 
2030. 

1.2. Αντικείµενο της Έκθεσης Β2Β 

Το πρόγραµµα των παρουσιάσεων του Money Show πλαισιώνεται και συµπληρώνεται από την 
έκθεση των συµµετεχόντων µε περίπτερα (stands) ή τραπέζια γραφεία µε banners αντί δοµής, η 
οποία έχει ως βασικό αντικείµενο την προβολή των υπηρεσιών και των προϊόντων που 
προσφέρονται στην Ελληνική αγορά. Οι εταιρείες ή οργανισµοί που θα προβληθούν είναι: 

- Κυβερνητικοί, Κρατικοί ή Αυτοδιοικητικοί φορείς 
- Θεσµικοί, συντεχνιακοί και επιστηµονικοί φορείς 
- Εταιρείες που δραστηριοποιούνται στην Ελλάδα 
- Κεφαλαιουχικοί φορείς µε επενδυτικό ενδιαφέρον για την Ελληνική αγορά. 
- Πανεπιστήµια/Εκπαίδευση και Τεχνολογικά εκπαιδευτικά ιδρύµατα. 
- Φορείς που αναζητούν χρηµατοδότες 
- Εταιρείες συµβούλων 



- Κλαδικός ηλεκτρονικός τύπος, τοπικός τύπος οικονοµικές εφηµερίδες και περιοδικά Η 

προβολή των ανωτέρω προϊόντων και υπηρεσιών, έχει δύο όψεις αλληλοσυµπληρούµενες : 

Α. Την παροχή προς τους εκθέτες Β2Β της δυνατότητας παρουσίασης κάθε ξεχωριστού 
‘προϊόντος’ τους στους επισκέπτες της έκθεσης, σε περιβάλλον απόλυτα προσαρµοσµένο στο 
κύρος και το επίπεδο αυτού του τοµέα, µέσω : 

- της διοργάνωσης της “έκθεσης” σε χώρο προσήκοντα στο αναµενόµενο επίπεδο επαφών 
- της εξασφάλισης των απαραίτητων διευκολύνσεων για την απρόσκοπτη διεξαγωγή των 

συζητήσεων εκθετών µε επισκέπτες και την προσέλευση και κίνηση των ενδιαφεροµένων στο 
χώρο της έκθεσης. 

Β. Την παροχή στους “εκθέτες” Β2Β της δυνατότητας οµαδικής παρουσίασης των προϊόντων και 
υπηρεσιών, µε στόχο την προώθηση ολοκληρωµένων προϊόντων ή υπηρεσιών καθώς και µια πιο 
ολοκληρωµένη ενηµέρωση του κοινού. 

Γ. Την παροχή προς κάθε ενδιαφερόµενο πλήρους και σφαιρικής ενηµέρωσης για τις σηµερινές 
τάσεις και προσφερόµενες υπηρεσίες και προϊόντα, εν΄ όψει µάλιστα των ραγδαίων εξελίξεων που 
επέρχονται στις διεθνείς αγορές. 

1.3. Αντικείµενο και βασικός λόγος ύπαρξης. 

1. Η συνεργασία και συνάφεια των τριών τοµέων της Ελληνικής οικονοµίας και κοινωνίας 
2. Ο σοβαρός δηµόσιος διάλογος για τα µεγάλα εθνικά θέµατα 
3. Η προβολή σηµαντικών κοινωνικών πρωτοβουλιών 
4. Η αποτύπωση του δυναµισµού της Εθνικής ζωής και δηµιουργικότητας 
5. Η εµπορική προώθηση προϊόντων, υπηρεσιών ή καινοτόµων ιδεών 

2. ΣΚΟΠΙΜΟΤΗΤΑ ΤΗΣ ΔΙΟΡΓΑΝΩΣΗΣ 

2.1. Η Κοινωνία. Οικονοµία & Αγορά στην σηµερινή Ελλάδα 

Η τωρινή κρίση στην Ελλάδα αποτελεί κατα την εκτίµηση των διοργανωτών µοναδική ευκαιρεία 
για την ΕΠΑΝΕΚΚΙΝΗΣΗ ΚΑΙ ΒΙΩΣΙΜΗ ΑΝΑΣΥΓΚΡΟΤΗΣΗ.. 

Τώρα είναι η κατάλληλη στιγµή να αναδειχτεί η Εθνική προσπάθεια ΜΕΤΑΡΡΥΘΜΙΣΗΣ 



2.2. Σκοπιµότητα 
Με βάση τα παραπάνω, η διοργάνωση αποβλέπει στους εξής στόχους: 

- Να αποτελέσει ένα σηµαντικό µέσο ανταλλαγής απόψεων και ενηµέρωσης. 
- Να παράσχει την δυνατότητα προς κάθε ενδιαφερόµενο να ενηµερωθεί ευρύτερα, µέσω 
οµιλιών που θα γίνουν από ειδικούς στα πλαίσια του forum και της παράλληλης έκθεσης 
Β2Β. 

- Να παράσχει την δυνατότητα να γνωρίσει ο κάθε ενδιαφερόµενος από κοντά φορείς, 
στελέχη και αναλυτές της αγοράς να συνοµιλήσει µαζί τους και να επιλύσει απορίες ή να 
εκφράσει τη γνώµη και τους προβληµατισµούς του. 

- Να παράσχει την δυνατότητα σε φορείς και εταιρείες που δραστηριοποιούνται στην 
Ελλάδα να παρουσιάσουν υπηρεσίες, νέα προϊόντα αλλά και να προδιαγράψουν την 
πορεία και τα µελλοντικά σχέδια και επιλογές για τους ενδιαφερόµενους. 

- Να παράσχει την δυνατότητα σε εταιρείες της αγοράς να προβληθούν µε έναν 
ολοκληρωµένο και πολυµορφικό τρόπο. 

Η προβολή και η προώθηση των προϊόντων θα δώσουν ώθηση για την καλύτερη κατανόηση της 
λειτουργίας της Ελληνικής Αγοράς και την ενηµέρωση των ενασχολουµένων µε αυτήν. 

2.3. Σκοπιµότητα της έκθεσης Β2Β 

Η έκθεση η οποία θα συµπληρώνει το forum, καλύπτοντας και ανάγκες του θα έχει στόχο : 

- Να παράσχει την δυνατότητα προβολής προϊόντων/υπηρεσιών µε target group το 
καταναλωτικό και επενδυτικό κοινό, τους Έλληνες ενεργούς πολίτες, τις εταιρείες του 
χώρου αλλά και τα στελέχη της αγοράς αλλά και κεφαλαίου και χρήµατος συνολικά της 
Ελλάδας. 

- Να παράσχει την δυνατότητα παρουσίασης προϊόντων και υπηρεσιών σε κατάλληλο 
περιβάλλον. 

- Να παράσχει την δυνατότητα στους συµµετέχοντες εκθέτες Β2Β να γνωρίσουν τους 
ανταγωνιστές τους και να βελτιώσουν τις υπηρεσίες τους ή να συνεργαστούν σε 
διάφορα επίπεδα. 

- Να παράσχει την δυνατότητα σε όλες τις εταιρείες ή οργανισµούς µε κοινό target group 
να προβάλλονται δυναµικά. 

3. ΟΡΓΑΝΩΣΗ 

3.1. Χώρος πραγµατοποίησης DIVANI CARAVEL 

O κεντρικός χώρος πραγµατοποίησης των παρουσιάσεων είναι τα επίπεδα των Lobbies I, II, III 
στις αίθουσες ΒΕΡΓΙΝΑ, ΦΛΩΡΙΝΑ, ΜΑΚΕΔΟΝΙΑ Α, ΜΑΚΕΔΟΝΙΑ Β, ΜΥΚΗΝΑΙ, ΠΕΛΛΑ, 



ΚΟΖΑΝΗ, ΕΔΕΣΣΑ, ΝΑΟΥΣΑ. Στον ίδιο χώρο θα είναι οι χώροι ενηµέρωσης προς πελάτες ή 
δυνητικούς πελάτες. Απέναντι απο τις εισόδους των αιθουσών θα είναι τα περίπτερα µε banners. 
Στην γενική γραµµατεία της διοργάνωσης στην είσοδο της διοργάνωσης θα γίνεται γενική 
ενηµέρωση. Παρέχεται όµως η δυνατότητα για εκθεσιακή Β2Β συµµετοχή και σε άλλες 
εκθεσιακές ζώνες µε βάση την τιµή συµµετοχής. 

3.2. Εσωτερική οργάνωση και διαµόρφωση χώρου 

Η εσωτερική διαρρύθµιση του χώρου πραγµατοποίησης περιλαµβάνει τα εξής : 

Α. Χώρος υποδοχής επΙσκεπτών 
Ο χώρος αυτός κατάλληλα διαρρυθµισµένος θα βρίσκεται στην είσοδο της έκθεσης και θα 
λειτουργεί ως : 

• χώρος παροχής πληροφοριών, 
• χώρος ελέγχου της διοργάνωσης και του κάθε εισερχόµενου. 

Ο χώρος αυτός θα είναι κατάλληλα πλαισιωµένος από ειδικευµένο προσωπικό. 

Β. ΧώροΙ έκθεσης Β2Β (ΔΕΝ ΕΙΜΑΣΤΕ ΜΙΑ ΚΛΑΣΣΙΚΗ ΕΚΘΕΣΗ ΑΛΛΑ ΣΥΝΕΔΡΙΟ) 

Οι χώροι της έκθεσης Β2Β θα καλύπτει µέρος του χώρου της όλης διοργάνωσης τον οποίο θα 
πλαισιώνουν τα περίπτερα ή γραφεία των εκθετών Β2Β. Θα υπάρχουν διακριτές ενδείξεις της 
αρχής και του τέλους της έκθεσης µε αντίστοιχες σηµάνσεις που θα εξασφαλίζουν την 
κυκλοφορία των επισκεπτών παρέχοντας κατ’ αυτόν τον τρόπο την δυνατότητα επίσκεψης 
όλων των περιπτέρων (ανά επίπεδο). Κάθε περίπτερο, για την κατασκευή του οποίου είναι 
υπεύθυνος ο εκθέτης (για περίπτερα χωρίς δοµή ή κατασκευές) θα φέρει ταυτότητα ένδειξης 
του εκθέτη και όλες οι σηµάνσεις θα σέβονται τον χώρο και το υψηλό επίπεδο της 
διοργάνωσης. 

3.3. Οµιλητές 

Η επιλογή των οµιλητών των υπο-διοργανωτών των εκδηλώσεων καθώς και η κατανοµή του 
διατιθέµενου χώρου και χρόνου του γίνεται από την οργανωτική επιτροπή του, µε βάση τις εξής 
προτεραιότητες : 

- την εξασφάλιση της όσο το δυνατόν σφαιρικότερης κάλυψης των διαφόρων θεµατικών 
ενοτήτων, 

- την εξασφάλιση της παρουσίας οµιλητών κύρους από την Ελλάδα και το εξωτερικό, 
- την εγκυρότητα και πρακτικότητα των εισηγήσεων για το εξειδικευµένο αλλά και το ευρύ 
κοινό. 

3.4. Σύνεδροι 



Με βάση τα όσα έχουν αναφερθεί για την σκοπιµότητα του forum και της έκθεσης προκύπτει ότι 
η πλήρη κάλυψη του αντικειµένου και η επίτευξη των στόχων τους εξασφαλίζονται µε την 
παρουσία συνέδρων οι οποίοι θα παρουσιάσουν τις θέσεις, τις υπηρεσίες και ότιεκπροσωπούν. 
Οι σύνεδροι θα επιλεγούν µεταξύ των σηµαντικότερων εκπρόσωπων των παρακάτω χώρων : 

- Κυβερητικοί, Κρατικοί, Αυτοδιοικητικοί φορείς 
- Ιδρύµατα 
- Aρχές αρµόδιες για την Ελληνική αγορά. 
- Αρµόδιοι θεσµικοί, παραγωγικοί και συντεχνιακοί φορείς 
- Εκπαιδευτικοί, επιστηµονικοί, ερευνητικοί κ.ά. φορείς 
- Επενδυτές και όσοι ενδιαφέρονται ως δυνητικοί πελάτες να µάθουν για προϊόντα 
- Στελέχη ταιρειών µε προϊόντα και υπηρεσίες που στοχεύουν στο επιχειρηµατικό κοινό. 

3.5. Συµµετέχοντες ως υπο-διοργανωτές εκδηλώσεων, χωρητικότητες και κόστη ανά 
δίωρη παραχώρηση της αίθουσας 

Οι συµµετέχοντες στις δραστηριότητες του forum διακρίνονται σε οµάδες χωρητικοτήτων 
µε πετάρισµα αιθουσών σε θεατρική διάταξη: 

4. ΚΕΝΤΡΙΚΟΙ ΣΥΝΤΕΛΕΣΤΕΣ MONEY SHOW 

4.1. Κεντρική Αιγίδα 
ΕλληνοΚινεζικό επιµελητήριο 

4.2. Συνδιοργάνωση 
Κεντρικός συνδιοργανωτής …..ΚΕΝΤΡΙΚΟΙ ΕΘΝΙΚΟΙ ΕΠΙΜΕΛΗΤΗΡΙΑΚΟΙ ΦΟΡΕΙΣ 

Οι κλαδΙκοί συνδΙΟργανωτές είναι όλοι όσοι φορείς συνεργάζονται στις παράλληλες εκδηλώσεις 
και οργανώνουν σειρά παραλλήλων εκδηλώσεων 

4.3. Ιδρυτικοί Συµµέτοχοι 

Οι συνδιοργανωτές, προσκαλούν τους σηµαντικότερους θεσµικούς φορείς, παρέχοντας προς τους 
ίδιους και τα µέλη τους µια σειρά προνοµιακών παροχών, ώστε, να συµµετάσχουν και να 
προσδιορίσουν καθοριστικά το επίπεδο, την εµβέλεια και το περιεχόµενο του Forum. 

4.4. ΧορηγοίΑ. Χορηγία Τίτλου 30.000 συν ΦΠΑ 24%. 

1. Διαφήµιση στο χώρο του Forum µε λογότυπο χορηγού ως πρώτο συνθετικό. Εµφάνιση 
στα διαφηµιστικά ταµπλό της διοργάνωσης, στους χώρους της έκθεσης και των 
παράλληλων εκδηλώσεων του λογότυπου του χορηγού ως πρώτο συνθετικό του τίτλου 
Money Show. 

2. Προβολή λογοτύπου στις επίσηµες προσκλήσεις και προγράµµατα. Εµφάνιση του 
λογοτύπου του χορηγού στις επίσηµες προσκλήσεις και προγράµµατα της εκδήλωσης.1 

3. Προβολή λογοτύπου χορηγού στο επίσηµο διαφηµιστικό πρόγραµµα. Εµφάνιση του 



λογοτύπου του χορηγού στο επίσηµο διαφηµιστικό πρόγραµµα της διοργάνωσης. 

Το επίσηµο διαφηµιστικό συµψηφιστικό πρόγραµµα2 περιλαµβάνει : 
I. Ολοσέλιδες καταχωρήσεις σε ηλεκτρονικά µέσα 
II. Έµµεση προβολή µε άρθρα και δελτία τύπου 
III. Αφίσες και διαφηµιστικά προγράµµατα της διοργάνωσης 

4. Δυνατότητα διανοµής εντύπων στην έκθεση. Δυνατότητα για την διανοµή εντύπων του 
χορηγού στους επισκέπτες της έκθεσης. 

5. Δυνατότητα διανοµής εντύπων στο forum. Δυνατότητα για την διανοµή εντύπων του 
χορηγού στο σύνολο των παράλληλων εκδηλώσεων του forum. 

6. Δυνατότητα εταιρικής παρουσίασης. Δυνατότητα διοργάνωσης ωριαίας παρουσίασης της 
εταιρείας, των υπηρεσιών και των προϊόντων της στο πλαίσιο του πολυ-συνεδρίου. 

7. Δυνατότητα παροχής χώρου για περίπτερο. Παραχώρηση χώρου 15 τ.µ. (3 χ 5) για την 
κατασκευή περιπτέρου σε ειδικά εµφανή θέση στον χώρο της έκθεσης. 

8. Δυνατότητα συµµετοχής σε panel θεµατικής ενότητας. Δυνατότητα συµµετοχής σε ένα 
από τα panel των θεµατικών ενοτήτων που θα καλυφθούν κατά την διάρκεια του 
πολυσυνεδρίου. 

Β. Χορηγία Υποδοχής 20.000 ευρώ συν ΦΠΑ 24%. 

Παροχές προς τον χορηγό υποδοχής της διοργάνωσης : 

1. Διαφήµιση στο χώρο του forum µε το λογότυπο του χορηγού. Σηµάνσεις µε το λογότυπο 
του χορηγού στο διαθέσιµο χώρο της διοργάνωσης. 

2. Προβολή λογοτύπου χορηγού στο επίσηµο διαφηµιστικό πρόγραµµα. Εµφάνιση του 
λογότυπου του χορηγού µε την ένδειξη < Ο/Η ………. ΣΑΣ ΠΡΟΣΚΑΛΕΙ .... > στο 
επίσηµο διαφηµιστικό πρόγραµµα των διοργανωτών. 

 
1 Σηµειώνεται ότι σε περίπτωση όπου άλλοι χορηγοί, υποστηρικτές ή εκθέτες εκδώσουν ξεχωριστές, δικές τους 
προσκλήσεις στα πλαίσια της παρουσίας τους στο συνέδριο, δεν έχουν υποχρέωση να εµφανίσουν τα λογότυπα των 
χορηγών στη δική τους πρόσκληση. 

2 Σηµειώνεται ότι σε περίπτωση όπου άλλοι χορηγοί, υποστηρικτές ή εκθέτες προχωρήσουν σε ξεχωριστές, δικές 
τους διαφηµίσεις στα πλαίσια της παρουσίας τους στο συνέδριο, δεν έχουν υποχρέωση να εµφανίσουν τα λογότυπα 
των χορηγών στο δικό τους διαφηµιστικό πρόγραµµα. 

3. Προβολή λογοτύπου στις επίσηµες προσκλήσεις και προγράµµατα. Εµφάνιση του 
λογότυπου του χορηγού ως χορηγός υποδοχής στα επίσηµα έντυπα προγράµµατα και 
προσκλήσεις που θα διανεµηθούν από τους διοργανωτές. 

4. Παραχώρηση χώρου για Stand 9τµ στην είσοδο. Παραχώρηση χώρου για stand του 
χορηγού στην είσοδο της διοργάνωσης για διανοµή ενηµερωτικών και διαφηµιστικών 
εντύπων. 

5. Δυνατότητα εταιρικής παρουσίασης. Δυνατότητα διοργάνωσης ωριαίας παρουσίασης της 
εταιρείας, των υπηρεσιών και των προϊόντων της στο πλαίσιο του πολυσυνεδρίου. 



6. Δυνατότητα συµµετοχής σε panel θεµατικής ενότητας. Δυνατότητα συµµετοχής σε ένα 
από τα panel των θεµατικών ενοτήτων που θα καλυφθούν κατά την διάρκεια του 
πολυσυνεδρίου. 

7. Δυνατότητα διανοµής εντύπων σε θεµατική εκδήλωση. Δυνατότητα διανοµής εντύπων 
στους συµµετέχοντες στην θεµατική ενότητα στην οποία ο χορηγός υποδοχής κάνει 
παρουσίαση. 

Γ. Κεντρικοί Θεµατικοί Χορηγοί 10.000 ευρώ συν ΦΠΑ 24%. 

Υπάρχει η δυνατότητα για περισσότερους του ενός κεντρικών χορηγών ανά θεµατική ενότητα της 
εκδήλωσης. Οι παροχές προς τους κεντρικούς χορηγούς της διοργάνωσης είναι οι εξής : 

1. Διαφήµιση στο χώρο του forum µε το λογότυπο του χορηγού. Σηµάνσεις µε το λογότυπο 
του χορηγού στον διαθέσιµο χώρο της διοργάνωσης. 

2. Λογότυπο χορηγού στο επίσηµο διαφηµιστικό πρόγραµµα. Εµφάνιση του λογοτύπου του 
χορηγού µε τον τίτλο < ΚΕΝΤΡΙΚΟΣ ΘΕΜΑΤΙΚΟΣ ΧΟΡΗΓΟΣ > στο επίσηµο 
διαφηµιστικό πρόγραµµα της διοργάνωσης. 

3. Προβολή λογοτύπου στις επίσηµες προσκλήσεις και προγράµµατα. Εµφάνιση του 
λογοτύπου του χορηγού ως κεντρικός θεµατικός χορηγός στα επίσηµα έντυπα 
προγράµµατα και προσκλήσεις που θα διανεµηθούν από τους διοργανωτές. 

4. Δυνατότητα εταιρικής παρουσίασης. Δυνατότητα διοργάνωσης ωριαίας παρουσίασης της 
εταιρείας, των υπηρεσιών και των προϊόντων της στο πλαίσιο του πολυσυνεδρίου. 

5. Δυνατότητα διανοµής εντύπων στην έκθεση. Δυνατότητα για την διανοµή εντύπων του 
χορηγού στους επισκέπτες της έκθεσης. 

6. Δυνατότητα συµµετοχής σε panel θεµατικής ενότητας. Δυνατότητα συµµετοχής σε ένα 
από τα panel των θεµατικών ενοτήτων που θα καλυφθούν κατά την διάρκεια του 
πολυσυνεδρίου. 

7. Δυνατότητα διανοµής εντύπων σε θεµατική εκδήλωση. Δυνατότητα διανοµής εντύπων 
στους συµµετέχοντες στην θεµατική ενότητα στην οποία ο κεντρικός χορηγός κάνει 
παρουσίαση. 

Δ. Υποστηρικτές 5.000 ευρώ συν ΦΠΑ 24%. 

Παροχές προς τους υποστηρικτές της διοργάνωσης : 

1. Εµφάνιση επωνυµίας στο επίσηµο διαφηµιστικό πρόγραµµα. Εµφάνιση της επωνυµίας 
του υποστηρικτή στο επίσηµο διαφηµιστικό πρόγραµµα της διοργάνωσης. 

2. Εµφάνιση της επωνυµίας στις επίσηµες προσκλήσεις και προγράµµατα. Εµφάνιση της 
επωνυµίας του υποστηρικτή στα επίσηµα έντυπα προγράµµατα και προσκλήσεις που θα 
διανεµηθούν από τους διοργανωτές. 

3. Δυνατότητα συµµετοχής σε panel θεµατικής ενότητας. Δυνατότητα συµµετοχής σε ένα 
από τα panel των θεµατικών ενοτήτων που θα καλυφθούν κατά την διάρκεια του 
πολυσυνεδρίου. 

4. Δυνατότητα διανοµής εντύπων σε θεµατική εκδήλωση. Δυνατότητα διανοµής εντύπων 



στους συµµετέχοντες στην θεµατική ενότητα στην οποία ο υποστηρικτής κάνει 
παρουσίαση. 

6. ΕΚΘΕΤΕΣ Β2Β 

6.1. Ταυτότητα εκθετών 

Με βάση όλων όσων έχουν αναφερθεί για τους στόχους και την σκοπιµότητα της έκθεσης, 
προκύπτουν οι δυνητικοί συµµετέχοντες ώς εκθέτες Β2Β: 

•

6.2. Προσέλκυση εκθετών Β2Β 

Με βάση τα όσα έχουν ήδη αναφερθεί η προσέλκυση εκθετών µέσω και µόνο της σκοπιµότητας 
της έκθεσης και του forum προβλέπεται να είναι σηµαντική και καθοριστική. Εντοπίζουµε τα 
βασικότερα σηµεία προσέλκυσης εκθετών όπως αυτά προκύπτουν από τη µέχρι τώρα ανάλυση 
της διοργάνωσης, τα οποία είναι : 

1. Το ουσιαστικό αντικείµενο και η σκοπιµότητα της όλης διοργάνωσης. 
2. Η δυνατότητα παρουσίασης των προϊόντων και υπηρεσιών σε εξειδικευµένο 

καταναλωτικό και επενδυτικό κοινό. 
3. Οι παρεχόµενες υπηρεσίες από τους οργανωτές της διοργάνωσης 

6.3. Παροχές προς τους εκθέτες Β2Β 

Οι παροχές της διοργάνωσης προς τους εκθέτες είναι οι εξής : 

▪ Δυνατότητα παρουσίας στον εκθεσιακό χώρο µε stand κατασκευής του εκθέτη. 
▪ Δυνατότητα διανοµής εντύπων του εκθέτη στους σύνεδρους και τους 

επισκέπτες της έκθεσης από το stand του. 
▪ Δυνατότητα διεξαγωγής εταιρικής παρουσίασης του εκθέτη. 

6.4. Κατηγορίες περιπτέρων 

Τα περίπτερα διακρίνονται σε κατηγορίες ανάλογα το µέγεθος και τη θέση την οποία 
καλύπτουν. 

Α. Απλά µε δοµή πάνελς ή τραπέζΙ µε banners στο LOBBY 1. ηµΙόροφο 

2 χ 1 µε 500 ευρώ, 3 χ 1 µε 600 ευρώ, 4 χ 1 µε 800 ευρώ. Οι τιµές επιβαρύνονται µε ΦΠΑ 24% 
. Καλύπτουν εµφανείς θέσεις και καίρια σηµεία της έκθεσης Β2Β στο Lobby 1. 

Β . ΠρονοµΙΟύχα µε δοµή. 200 ευρώ ανα τ.µ στο LOBBY 2 στον -1 όροφο. Καλύπτουν 2-4 
τµ (400-800 ευρώ συν ΦΠΑ 24%) τ.µ σε εµφανείς θέσεΙς καΙ καίρΙα σηµεία της έκθεσης. C . 



ΕξαΙρετΙκά προνοµΙΟύχα µε δοµή. 500 ευρώ ανα τ.µ στο Μain Lobby 

Καλύπτουν 20-100 τ.µ σε εµφανείς θέσεις και καίρια σηµεία στην είσοδο της έκθεσης. 

7. ΕΠΙΣΚΕΠΤΕΣ 

7.1. Ταυτότητα επισκεπτών 

Οι επισκέπτες διακρίνονται σε δύο γενικές κατηγορίες : 

- το ευρύ κοινωνικό ή καταναλωτικό ή επενδυτικό κοινό που θα παρακολουθεί τις 
συνεδριακές εκδηλώσεις και θα αποτελεί το µεγαλύτερο µέρος των επισκεπτών της 
έκθεσης και έχει συγκεκριµένες απαιτήσεις ενηµέρωσης και πληροφόρησης 

- τα στελέχη επιχειρήσεων, τους επαγγελµατίες της αγοράς, τους εκθέτες, τους ακαδηµαϊκούς 
και τους φοιτητές οι οποίοι και θα έχουν αυξηµένες απαιτήσεις από το forum. 

7.2. Προσέλκυση επισκεπτών 

Η σκοπιµότητα και το αντικείµενο της διοργάνωσης αποτελούν και το κίνητρο για την επίσκεψη του 

κοινού. Η παράλληλη ενηµέρωση για θέµατα και πρακτικές εφαρµογές κάθε αντικειµένου, οι 

επαγγελµατικές επαφές, η έκθεση Β2Β και η δυνατότητα συνεύρεσης µε τους επαγγελµατίες του 

ασφαλιστικού χώρου είναι τα βασικά κίνητρα για να επισκεφθεί κάποιος το FORUM . 

Τα παραπάνω σε συνδυασµό µε την χρήση των συστηµάτων επιλογής και προσδιορισµού των 

επισκεπτών που αποσκοπούν στην εξασφάλιση αθρόας συµµετοχής κάθε ενδιαφερόµενου για την 

Ελληνική Αγορά και κοινωνία. 

8. ΠΛΗΡΟΦΟΡΙΕΣ MONEY SHOW 
Για οποιαδήποτε πληροφορία µπορείτε να επικοινωνείτε µε τον κ Ηλία Φαραγγιτάκη, τηλ, 6976 
435232, e-mail org_usa@icloud.com 

mailto:org_usa@icloud.com
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